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ПОЯСНИТЕЛЬНАЯ ЗАПИСКА

Представительство Республики Беларусь как независимого государства, ориентированного на рыночные отношения и стремящегося к интеграции в мировое хозяйство, существенно изменило подход к сфере внешнеэкономической деятельности и процессам её регулирования. Данное обстоятельство усиливает необходимость углубления понимания теоретико-методологических и организационно-практических вопросов, связанных с анализом мировой практики, делает их актуальными для продвижения Республики Беларусь к равноправной интеграции в мировое хозяйство.

Целью дисциплины является овладение студентами основами экономики и управления внешнеэкономической деятельности предприятия.

Задачами дисциплины являются:

· анализ основных тенденций развития мирового хозяйства и их влияния на состояние внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь;

· ознакомление студентов с техникой подготовки и порядком заключения международных договоров купли-продажи товаров;

· овладение организационно-правовыми аспектами государственного регулирования внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь;

· ознакомление студентов с методологией оценки эффективности внешнеэкономической деятельности предприятия и выбор более прогрессивных методов ее ведения;

· формирование умений и навыков организации эффективного управления внешнеэкономической деятельностью предприятия.

Материал дисциплины основывается на ранее полученных студентами знаниях по таким курсам, как «Экономическая теория», «Мировая экономика», «Экономика организации» и др.
В результате изучения дисциплины студенты должны

ЗНАТЬ:
· формы и виды внешнеэкономической деятельности;
· систему органов управления внешнеэкономической деятельностью в зарубежных странах и в Республике Беларусь;

· организацию процесса подготовки международных торговых сделок; 
· механизм заключения международных коммерческих операций купли-продажи товаров;

· особенности выполнения коммерческих операций купли-продажи услуг и результатов интеллектуальной собственности;

· методы таможенно-тарифного и нетарифного регулирования внешнеэкономической деятельности.

УМЕТЬ:
· анализировать международный торговый опыт с целью его адаптации в Республике Беларусь;

· использовать нормативно-правовые акты Республики Беларусь в сфере внешнеэкономической деятельности;

– проводить преддоговорную работу с иностранными партнерами;
· составлять международные контракты купли-продажи;
· работать с транспортными, таможенными, финансовыми документами, необходимыми при выполнении сделок;

· оценивать экономическую эффективность экспортно-импортных операций.

ИМЕТЬ НАВЫКИ:

для практической работы во внешнеторговых фирмах и органах управления внешнеэкономической деятельностью.

В результате изучения дисциплины по выбору «Экономика и управление внешнеэкономической деятельностью» у студентов должны быть сформированы профессиональные компетенции:

· ПК-5. Владеть современными техниками принятия управленческих решений.

· ПК-6. Осуществлять контроль выполнения заданий, технологических процессов, культуры производства, трудовой, финансовой и технологической дисциплины.

· ПК-7. Осуществлять организационную подготовку производства, а также постановку инновационных управленческих и экономических задач.

· ПК-8. Обеспечивать экономическое обоснование проектно-конструкторской и технологической подготовки производства.

· ПК-12. Разрабатывать перспективные, среднесрочные и текущие планы экономического и социального развития организации (предприятия) и его структурных подразделений.

· ПК-13. Проводить комплексный экономический анализ всех видов деятельности организации (предприятия) и разрабатывать меры по эффективному использованию ресурсов, производственных мощностей с целью повышения эффективности производственно-хозяйственной деятельности.

· ПК-14. Подготавливать данные для периодической отчетности в сроки и по формам, установленным государственными органами статистики и анализа.

· ПК-15. Составлять проекты плановых калькуляций на изделия (работы, услуги), их структурные элементы, смет затрат на различные виды деятельности организации (предприятия), а также планово-расчетных цен на продукцию и услуги структурных подразделений.

· ПК-16. Разрабатывать нормативы затрат на основные виды сырья, материалов, топлива, энергии, потребляемые в производстве.

· ПК-17. Определять конкурентоспособность товаров, услуг, работ и организации (предприятия) в целом.

· Информационно-аналитическая деятельность

· ПК-18. Систематизировать статистические материалы по труду, характеризующие количественные и качественные показатели деятельности организации (предприятия) и его подразделений.

· ПК-19. Изучать результаты работы организации (предприятия) и его структурных подразделений и сопоставлять их с показателями других организаций (предприятий).

· ПК-20. Выявлять внутрихозяйственные резервы и разрабатывать мероприятия по их использованию.

· ПК-21. Проводить оперативный экономический анализ хода выполнения плановых заданий и мероприятий по использованию резервов повышения эффективности производственно-хозяйственной деятельности.

· ПК-22. Владеть навыками ведения отдельных стадий производственно-хозяйственной деятельности организации (предприятия), включая: исследования и разработки, производство, маркетинг, формирование и использование ресурсов, продвижение товара.

· ПК-23. Уметь принимать обоснованные решения в условиях неопределенности бизнеса.

· ПК-24. Разрабатывать оперативные графики освоения новой продукции и осуществлять контроль за их выполнением.

· Научно-исследовательская деятельность

· ПК-25. Использовать экономические законы и закономерности в управлении современной экономикой труда.

· ПК-26. Проводить исследования в области методологии и методики планирования, трудовых показателей и анализа результатов производственно-хозяйственной деятельности организации (предприятия) и его структурных подразделений.

· ПК-28. Осуществлять поиск, систематизацию и анализ информации по перспективам развития отрасли, инновационным технологиям, проектам и решениям.

· ПК-29. Работать с научной, технической и патентной литературой.

· ПК-30. Оценивать конкурентоспособность и экономическую эффективность разрабатываемых технологий.

Дисциплина по выбору «Экономика и управление внешнеэкономической деятельностью» изучается студентами экономического факультета 3 курса специальности 1-25 01 07 «Экономика и управление на предприятии» в VI семестре: общее количество часов – 155; аудиторное количество часов – 84, из них: 

лекции – 30, из них УСР – 12;

практические занятия – 42; 

форма отчётности – экзамен.

форма обучения – дневная.
Формами текущей успеваемости являются контрольные работы, тестовые задания, реферативные работы и индивидуальные задания.
2 СОДЕРЖАНИЕ УЧЕБНОГО МАТЕРИАЛА

1. Система мирохозяйственных связей и современные тенденции ее развития

Введение в дисциплину. Цель и задачи изучения дисциплины. Предмет и методы. Структура курса. Экономика и управление внешнеэкономической деятельностью в системе экономических наук. 

Тенденции развития мировой экономики. Глобализация мировой экономики. Понятие глобализации и локализации. Преимущества и недостатки глобализации в развитых и развивающихся странах. Формы проявления глобализации. Роль транснациональных корпораций в развитии мировой экономики. Ведущие в мире транснациональные корпорации. Транснациональные инвестиционные фонды. Свободные экономические зоны. Оффшорная система. Малый и средний бизнес и его роль в развитии международной торговли.
Торгово-экономические центры мировой экономики. Экономическая и политическая интеграция государств-членов ЕС. ЕС и страны Центральной и Восточной Европы. Отношения ЕС с Республикой Беларусь. Основные экономические последствия создания НАФТА. Развитие экономической интеграции в Азиатско-Тихоокеанском регионе.

Особенности интеграции экономики Республики Беларусь в мировую рыночную систему. Участие Республики Беларусь в межрегиональных и международных интеграционных объединениях. Восточноевропейский и западноевропейский векторы интеграции.
2. Внешнеэкономические связи – основа интегрирования Республики Беларусь в мировое хозяйство

Объективные предпосылки и необходимость развития внешнеэкономической деятельности. Внешние факторы, определяющие необходимость развития внешнеэкономической деятельности в условиях рыночной экономики. 

Характерные черты внешнеэкономической сферы Республики Беларусь в составе СССР. Направления реформирования внешнеэкономических связей. Стратегическая цель внешнеэкономической политики Республики Беларусь на современном этапе. Преимущества развития внешнеэкономической деятельности для предприятия.

Внешнеэкономические связи и внешнеэкономическая деятельность: понятие, цель, уровень управления, организация. Принципиальные отличия внешнеэкономической деятельности от внешнеэкономических связей.

Совокупность элементов внешнеэкономической деятельности и основные внешнеэкономические функции в составе хозяйственной деятельности экспортоориентированных предприятий и организаций. Производственно-хозяйственные, организационно-экономические и оперативно-коммерческие функции и их содержание.

Виды внешнеэкономической деятельности и их характеристика.

Понятие внешнеторговой деятельности. Методы государственного регулирования внешнеторговой деятельности в Республике Беларусь.

Производственная кооперация и научно-техническое сотрудничество: понятие и формы. Примеры международного сотрудничества 
Республики  Беларусь в области  производственного и
научно-технического кооперирования.

Международное инвестиционное сотрудничество. Особенности процесса иностранного инвестирования в экономику Республики Беларусь.

Валютные и финансово-кредитные операции как самостоятельный специфический вид внешнеэкономической деятельности. Особенности проведения операций во внешнеэкономической деятельности субъектов хозяйствования Республики Беларусь.

Развитие и реформирование сферы внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь.

Современное состояние внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь. Экспорт и импорт республики. Географическая и товарная структура внешней торговли. Финансовые показатели деятельности предприятий-экспортеров.

Интеграционные процессы с участием Республики Беларусь, их влияние на развитие внешнеэкономической деятельности. Развитие торгово-экономических отношений в рамках ТС/ЕАЭС.

Стратегические цели развития внешней торговли в Республике Беларусь. Проблемы вступления Республики Беларусь во ВТО.

3. Участники внешнеэкономической деятельности

Классификация субъектов внешнеэкономической деятельности, ее принципы. Основные характеристики субъектов внешнеэкономической деятельности, критерии их универсализации.

Состав экспортеров-производителей, работающих на внешнем рынке без посредников, и их целевые функции, место и роль в реализации стратегии внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь.

Характеристика участников внешнеэкономической деятельности по характеру совершаемых внешнеторговых операций. Экспортёры и импортёры. Представительство участников внешнеэкономической деятельности, играющих посредническую роль, их целевая ориентация. Содействующие организации, состав участников и профиль их деятельности, роль во внешнеэкономической сфере Республики Беларусь.

Характеристика участников внешнеэкономической деятельности в зависимости от их организационно-правовой формы. Открытые и закрытые акционерные общества.

Состав участников внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь. Правовые основы регулирования предпринимательства во внешнеторговой деятельности. 
4.  Международное инвестиционное сотрудничество

Международное движение капитала: понятие и формы. Понятие и виды иностранных инвестиций. Прямые и портфельные инвестиции. 

Правовое регулирование инвестиционной деятельности: международно-правовое, региональное и национальное. Особенности международно-правового регулирования (Конвенция MAGI, ICSID). Правовое регулирования инвестиционной деятельности стран СНГ, Таможенного союза, Евразийского экономического союза. Национальное законодательство в области инвестиционной деятельности.

Объемы и основные тенденции иностранного инвестирования в мире. Плюсы и минусы иностранного инвестирования для стран-кредиторов и заемщиков. Стимулы для привлечения инвестиции из-за рубежа. Роль человеческого капитала в привлечении иностранных инвестиций.
Понятие инвестиционного климата. Методы оценки инвестиционного климата. Организации и агентства, которые присваивают рейтинг инвестиционного климата стран в мировой экономике. Методика оценки кредитной безопасности Всемирного банка. Критерии индекса БЕРИ. Рейтинговая методология S&P. Методика агентства ICRG. Методика аналитического отдела журнала «Euromoney». Положение Республики Беларусь в рейтингах инвестиционного климата государств.
Иностранные инвестиции в Республике Беларусь: современное состояние и тенденции развития. Динамика поступления иностранных инвестиций в экономику Республики Беларусь за последние годы. Формы инвестирования.  Кредитные линии в Республике Беларусь. Создание и функционирование свободных экономических зон. Проблемы привлечения иностранных инвестиций в экономику Республики Беларусь. 
Понятие совместного предприятия. Правовая база и экономические основы функционирования совместных предприятий. Порядок государственной регистрации совместных предприятий. Особенности налогообложения совместных предприятий. Развитие совместного предпринимательства в Республике Беларусь. Проблемы и пути ускорения развития совместных предприятий в Республике Беларусь. 

Свободные экономические зоны как организационные структуры. Понятие и цели создания свободных экономических зон. Типы свободных экономических зон: экспортные, промышленные зоны, банковские и страховые зоны, технологические зоны, комплексные. Экономический механизм функционирования свободных экономических зон. Особенности функционирования свободных экономических зон в Республике Беларусь.

5. Международные торговые сделки

Разновидности внешнеторговых операций купли-продажи товаров. Экспортные операции. Импортные операции. Реэкспортные операции. Реимпортные операции.

Понятие и значение встречной торговли. Причины распространения встречной торговли в современных условиях. Современное состояние встречной торговли в мировой практике.

Виды международных компенсационных сделок.

Товарообменные и компенсационные сделки на безвалютной основе. Сделки с единовременной поставкой и длительными сроками исполнения. Понятие бартерных сделок, техника и особенности их выполнения. Базовое соглашение. Регулирование бартерных операций в Республике Беларусь.

Торговые компенсационные сделки. Краткосрочные компенсационные соглашения. Встречные и авансовые закупки. Понятие оффсетных сделок. Трехсторонние компенсационные сделки. Особенности операций «switch».

Понятие промышленных компенсационных сделок. Характеристика сделок «buy back», «о разделе продукции», «развитие - импорт». Особенности сделок промышленной компенсации.
6. Процедура и техника подготовки международной торговой сделки

Основные этапы проведения экспортно-импортных сделок. Подготовка к заключению контракта. Поиск и выбор контрагентов. Способы установления контактов с потенциальными покупателями. Заключение контракта купли-продажи товара. Исполнение контракта купли-продажи товара.

Понятие оферты и оферента. Виды оферты и их содержание: твердая, свободная, первая твердая.

Виды коммерческих предложений покупателя. Понятие заказа и запроса. Участие в торгово-промышленных выставках и ярмарках.

Возможные способы заключения экспортно-импортных сделок. Основные правила ведения деловой переписки. Требования к содержанию делового письма.

7. Процедура и техника заключения договоров международной купли-продажи товаров

Контракт как основной коммерческий документ, оформляющий внешнеторговую сделку. Виды контрактов и их характеристика: разовые, с периодической поставкой, с оплатой в денежной и товарной формах, предварительные, срочные.

Правовое регулирование договоров международной купли-продажи товаров. Регулирование внешнеторговых сделок Венской конвенцией ООН о договорах международной купли-продажи товаров 1980 г. Участники Конвенции. Действие Венской конвенции на территории Республики Беларусь. Структура Конвенции, области ее применения. Значение Конвенции ООН о договорах международной купли-продажи товаров.

Форма внешнеторгового контракта купли-продажи товаров. Устная форма сделки. Форма контракта и момент заключения сделки по законодательству Республики Беларусь.

Содержание контракта. Характеристика основных структурных разделов. 

Преамбула. Предмет контракта. Количество товара. Качество товара.

Цена и общая стоимость. Способ платежа. Срок поставки.

Упаковка. Маркировка. Санкции за нарушение условий контракта.

Форс-мажорные обстоятельства. Условия отгрузки. Приемка-сдача товара. Рекламации. Страхование.

Применимое право. Перечень документов для платежа. Лицензии. Прочие условия. Порядок расторжения контракта. Юридические адреса сторон.

Толкование базисных условий поставки в «ИНКОТЕРМС – 2010». Способ расположения терминов. Момент перехода рисков. Характеристика терминов групп C, D, E, F. Выбор условий поставки. Обязанности продавца и покупателя по таможенной очистке, заключению договора страхования и договора перевозки.
8. Способы обеспечения исполнения обязательств внешнеторговой сделки

Определение и характеристика основных способов обеспечения исполнения обязательств в международной коммерческой практике. Нормативно-правовая база регулирования способов обеспечения обязательств внешнеторговой сделки в Республике Беларусь.

Понятие и классификация неустоек. Фиксирование неустоек в контракте купли-продажи товаров.

Залог как способ обеспечения исполнения обязательств внешнеторговой сделки. Предмет залога. Виды залога. Особенности залога движимого и недвижимого имущества.

Сущность поручительства. Простое поручительство и солидарное. Понятие и виды гарантии. Банковская гарантия: понятие, оформление, цели использования. Фирменная гарантия. Личная гарантия. Условия предоставления правительственных гарантий.

Страхование риска непогашения кредита. Уступка права требования и перевод долга (цессия). Понятие и виды факторинга. Определение платы за факторинговое обслуживание. Преимущества и недостатки факторинга. Понятие и механизм форфейтинга. Преимущества и недостатки форфейтинга для сторон сделки.

Резервирование права собственности. Понятие задатка и аванса. Функции задатка. Выбор наиболее оптимальной формы расчета.

Защита от конъюнктурных колебаний цен и валютных рисков. Выбор валюты цены внешнеторгового контракта. Золотые и валютные оговорки, их виды и использование. Регулирование валютной позиции.

Способы обеспечения исполнения обязательств, используемые в практике коммерческой работы белорусскими предприятиями.

Оценка надежности способов, обеспечивающих исполнение обязательств во внешнеторговых сделках.
9. Международные коммерческие операции купли-продажи услуг

Виды международных операций купли-продажи услуг по классификации Всемирной торговой организации. Роль услуг в развитии международной торговли. Факторы, способствующие развитию рынка услуг.

Содержание понятия "международный инжиниринг". Виды инженерно-технических услуг. Комплексный инжиниринг. Отличительные особенности инжиниринговых услуг. Предпосылки возникновения и этапы развития международного обмена инженерно-техническими услугами. Факторы, влияющие на рост инжиниринговых операций в современных условиях. Разновидности фирм, выполняющих инжиниринговые работы.

Международные арендные операции: понятие, виды и их сущность.
Понятие лизинга. Отличия лизинга от аренды, купли-продажи товаров, кредита. Виды лизинга. Механизм финансового и оперативного лизинга. Особенности возвратного лизинга. Механизм экспортного, импортного и транзитного лизинга. Преимущества лизинга для производителя, лизинговой фирмы, лизингополучателя. Категории фирм, выполняющих международные операции лизинга. Масштабы международного лизинга.
Развитие лизинга в Республике Беларусь и особенности его регулирования.

Понятие международного туризма. Предпосылки развития международного туристического рынка. Факторы, формирующие туристический спрос. Страны-поставщики и потребители туристических услуг. Виды услуг на международном рынке туризма. Система "time share». Виды соглашений о предоставлении туристических услуг. Изучение международного рынка туризма.
Организация международного туризма в Республике Беларусь.

Мировой рынок информационных услуг: понятие, причины возникновении, этапы становления. Поставщики информационных услуг. Виды информации, предоставляемой на рынке информационных услуг. Электронные сделки. Электронные коммуникации. Потребители информационных услуг. Современные особенности развития рынка информационных услуг. Информационные посредники. Роль компьютеризации в развитии рынка информационных услуг. Лидеры на мировом рынке купли-продажи информации. Рынок информационных услуг США, стран Европейского Союза, Японии. Роль государства в регулировании сферы информационных услуг.
Развитие рынка информационных услуг в Республике Беларусь.
10.
Внешнеторговые операции купли-продажи прав интеллектуальной собственности

Содержание понятий «патент» и «лицензия». Значение международного лицензирования.  Особенности международной торговли лицензиями. Отличия купли-продажи лицензий от купли-продажи товаров.

Патентуемые и не патентуемые научно-технические знания. Отличительные особенности ноу-хау. Требования к изобретениям, товарным знакам, промышленным образцам. Операции по обмену результатами научно-исследовательских работ 

Международное патентное право и его действие в Республике Беларусь. Парижская Конвенция об охране промышленной собственности. Мадридское соглашение о международной регистрации товарных знаков.

Значение международного лицензирования. Соглашения о международном лицензировании, их виды, содержание. Методы определения лицензионного вознаграждения. Паушальный платеж, роялти. 

Состояние рынка купли-продажи международных лицензий в Республике Беларусь. Охрана промышленной собственности в республике.
11. Внешнеторговые посреднические операции

Методы осуществления международных коммерческих операций. Особенности и преимущества прямых связей. 

Понятие внешнеторгового посредничества. Влияние компаний – посредников по странам и товарным потокам. Необходимость и целесообразность использования услуг посредников. Недостатки проведения внешнеторговых операций через посредников. Требования, предъявляемые к торговым посредникам. Основные критерии выбора посредника.

Основные виды международных торгово-посреднических операций. Факторы, определяющие различие видов торгового посредничества.

Виды внешнеторговых посредников. Организации-посредники. Международные универсальные компании. Специализированные международные торговые компании. Международные торговые компании.

Специализированные посредники. Особенности организации работы дилеров. Дистрибьютор, джоббер, организатор. Виды операций по перепродаже товаров.

Агенты и брокеры: агенты по закупке, по сбыту товаров; комиссионеры, консигнаторы, коммивояжеры. Виды комиссионных и брокерских операций.

Договоры с внешнеторговыми посредниками в Республике Беларусь. Особенности содержания договоров комиссии и поручения. Условия работы посредников на рынках. Регулирования порядка заключения и содержания внешнеторговых договоров Гражданским кодексом Республики Беларусь. 
12. Франчайзинг как метод развития международного бизнеса

Международный франчайзинг. Понятие франчайзинга, франшизы. Виды франчайзинга, франшизы, их характеристика. Организационная структура управления франчайзинговой системой. Преимущества и недостатки франчайзинга для франчайзера, франчайзи и потребителя. 

Формирование отношений в системе франчайзинга. Организационно-правовая основа взаимоотношений в системе франчайзинга. 

Международный опыт работы на основе договоров франчайзинга. Взаимоотношения сторон по договору франчайзинга. Состав и содержание франшизных договоров. 

Развитие франчайзинга в Республике Беларусь.

13. Основы государственного регулирования внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь

Сущность и методы государственного регулирования внешнеэкономической деятельности. Характер внешнеэкономической политики государства. Политика протекционизма. Политика свободы торговли. Методы государственного регулирования внешнеэкономической деятельности: экономические, административные, организационно-правовые; их характеристика. Анализ системы государственного регулирования внешнеэкономической деятельности. Таможенно-тарифное регулирование, нетарифное регулирования, валютное регулирования и валютный контроль, стимулирование экспорта. Особенности межгосударственной и национальной систем регулирования.

Правовые основы государственного регулирования внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь. Многосторонние и двусторонние договоры. Соглашения и договоры с международными организациями. Послания Президента Республики Беларусь к белорусскому народу. Бюджет страны. Программные документы во внешнеэкономической деятельности государства. Комплексные документы, заложившие основу государственного регулирования внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь. Основные нормативно-правовые акты национальной системы государственного регулирования внешнеэкономической деятельности. 

Система органов государственного управления внешнеэкономической деятельностью в Республике Беларусь. Функции и полномочия Президента, Парламента, Совета Министров.

Министерство иностранных дел Республики Беларусь: структура, функции. Роль других министерств и ведомств в регулировании внешнеэкономической деятельности – Министерства финансов, Министерства торговли, Министерства экономики, Национального банка и других. Роль местных органов власти в управлении внешнеэкономической деятельности. Цели и направления деятельности Торгово-промышленной палаты. Основные задачи торговых представительств и советников по торгово-экономическим вопросам.

14. Управление внешнеэкономической деятельностью в зарубежных странах

Аппарат государственного управления внешнеэкономической деятельностью в США.

Особенности управления внешнеэкономической деятельностью в Германии.

Направления деятельности Министерства торговли и промышленности Великобритании.

Институциональные основы управления экспортно-импортными операциями в Японии.

Управление внешнеэкономической деятельностью во Франции.

Особенности регулирования внешнеэкономической деятельности и стимулирования экспорта в Китае.

15. Таможенное  регулирование внешнеэкономической деятельности

Понятие таможенного тарифа. Единый таможенный тариф Таможенного союза Республики Беларусь, Республики Казахстан и Российской Федерации. Основные цели применения таможенного тарифа. Виды таможенных тарифов. Таможенная стоимость.

Методы определения таможенной стоимости товара: по цене сделки с ввозимыми товарами, по цене сделки с идентичными товарами, по цене сделки с однородными товарами, вычитания стоимости, сложения стоимости, резервный метод.

Таможенные процедуры и их характеристика. Сравнительная таблица таможенных процедур Таможенного кодекса Таможенного Союза и таможенных режимов, таможенной процедуры таможенного транзита Республики Беларусь.
Международные товарные номенклатуры. Использование в Республике Беларусь товарной номенклатуры внешнеэкономической деятельности. Характеристика кода товара.

16. Нетарифные методы регулирования внешнеэкономической деятельности
Определение нетарифных ограничений и их цель. Классификация нетарифных ограничений согласно ГАТТ. 

Понятие современных методов административного регламентирования. Запрещения. Запреты на экспорт и импорт. Открытая и завуалированная формы.

Контингентирование. Виды квот и их характеристика: глобальная, индивидуальная, сезонная. Лицензирование. Виды лицензий и их характеристика. «Добровольное» самоограничение поставок.

Технические нормы, стандарты и правила. Специальные требования к импортным товарам.

Антидемпинговые меры. Виды демпингов и их характеристика. Основные критерии установления демпинга согласно определению комиссии ЕС. Предписания таможенных органов.

Нетарифные меры регулирования внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь. Особенности нетарифного регулирования в условиях ТС/ЕАЭС.

17. Валютное регулирование и валютный контроль

Основные направления валютного регулирования в Республике Беларусь.
Процесс формирования механизма валютного регулирования в Республике Беларусь. Организационно-правовые аспекты валютного регулирования в Республике Беларусь. Валютное законодательство в сфере валютного регулирования и контроля в Республике Беларусь. Субъекты валютного рынка. Порядок проведения валютных операций резидентами Республики Беларусь. Влияние интеграционных процессов на систему валютного регулирования внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь.
Текущие валютные счета: порядок открытия и ведения. Особенности открытия и ведения валютных счетов субъектов хозяйствования Республики Беларусь за рубежом.
18. Экономическая эффективность внешнеэкономической деятельности 

Понятия социальной и экономической эффективности. Оценка товарной и географической структуры экспорта и импорта. Показатели эффективности экспортно-импортной деятельности государства: экспортная квота, импортная квота, внешнеторговая квота; внешнеторговый оборот в расчёте на душу населения; экспорт или импорт в расчёте на душу населения.

Содержание и задачи анализа эффективности экспортно-импортных операций. Анализ накладных расходов по экспорту и импорту. Относительный уровень накладных расходов в белорусских рублях. относительный уровень накладных расходов в валюте. Изучение факторов, оказывающих влияние на изменение каждой статьи накладных расходов.

Оценка эффективности экспортно-импортных операций. Экономическая целесообразность осуществления экспорта продукции. Показатели экономической эффективности. Факторы, оказывающие влияние на изменение показателей эффективности экспортной деятельности. Оценка эффективности импортных операций. Показатели эффективности мипортных операций. Оценка рациональности использования оборотного капитала, вовлеченного во внешнеэкономическую деятельность предприятия.

ПЛАНЫ – ЗАДАНИЯ К ПРАКТИЧЕСКИМ ЗАНЯТИЯМ

Тема 1 Система мирохозяйственных связей и современные тенденции ее развития
1. Современные тенденции мирового экономического развития.

2. Торгово-экономические центры мировой экономики и их характеристика.

3. Интеграция экономики Республики Беларусь в мировую рыночную систему.
Вопросы для самоконтроля

1 Какие основные тенденции определяют развитие мировой экономики?

2 В чем заключается сущность понятия «глобализации» и с чем связано его возникновение?

3 В чем заключаются основные закономерности развития международной торговли и на чем основано их выявление?

4 Назовите основные торгово-экономические блоки мирового хозяйства. Охарактеризуйте их состояние и динамику развития.

5 Определите роль и значение ТНК и транснациональных инвестиционных фондов в развитии мировой торговли.

6 Что представляют собой СЭЗ и определите цель их создания?

7 Выделите особенности функционирования оффшорных зон и их преимущества.

8 Определите конкурентные преимущества Республики Беларусь по сравнению с другими странами.

9 Что представляет собой восточноевропейский и западноевропейский векторы интеграции для Республики Беларусь?

10  Определите основные преимущества и недостатки для экономики Республики Беларусь в условиях восточноевропейской и западноевропейской интеграции.

Тестовые задания

1. Современная мировая экономика является:
1) моноцентричной;

2) многополярной;

3) симметричной;

4) однополюсной.
2. Неравномерность и противоречивость развития стран в современном мире:
1) уменьшилась;
2) усилилась;

3) прекратилась;
4) имеет стремительный многонаправленный характер.

3. В современной мировой экономике:

1) страны-лидеры остались прежними;

2) страны-лидеры изменились;

3) возникают новые региональные группировки;

4) существуют стабильные объединения стран.
4. Отметить один из ведущих торгово-экономических блоков в мире.
а)
ЕАЭС;
б)
НАТО;

в)
ООН;

г)
НАФТА.
5. Отметить характерные черты, присущие современному этапу развития мирового хозяйства.
а)
переход к постиндустриальной модели развития;
б)
энерго- и ресурсосберегающее производство интенсивного типа с широким использованием НТП;
в)
социально ориентированный рыночный механизм;

г)
все ответы верны.
6. Соотношение между темпами роста мировой торговли и темпами роста мирового производства характеризуется:
а)
превышением темпов роста мирового производства над темпами роста мировой торговли в 2 раза;

б)
превышением темпов роста мировой торговли над темпами роста мирового производства в 2 раза;

в)
приблизительное равенство; 

г)
превышением темпов роста мировой торговли над темпами роста мирового производства в 6 раз.
7. Место страны на мировом рынке определяется не только особенностями ее национальной экономики, но и следующими факторами:
а)
уровнем развития НТП;
б)
конъюнктурой мирового рынка;

в)
политическими процессами в обществе;
г)
глобализацией мировой экономики.
8. Формирование торгово-экономических блоков в мировой экономике:
а)
способствует развитию международной торговли (в рамках зон, блоков, регионов);
б)
создает для международной торговли ряд препятствий, свойственных любому закрытому формированию;
в)
не вносит принципиальных изменений в мировое хозяйство;
г)
способствует возникновению противоречий между отдельными странами, переходящих в «торговые войны».
9. Хозяйственное объединение, состоящее из головной (родительской, материнской) компании и зарубежных филиалов, причем головная компания контролирует деятельность входящих в объединение предприятий путем владения долей (участием) в их капитале, называется:

а)
стратегический альянс;

б)
монополистическое объединение;

в)
холдинг;

г)
ТНК.
10. Наибольшее распространение по национальной принадлежности ТНК получили в:

а)
США;
б)
Китай;

в)
Япония;

г)
СНГ.

Тема 2 Внешнеэкономические связи – основа интегрирования Республики Беларусь в мировое хозяйство

1.
Внешнеэкономические связи и внешнеэкономическая деятельность: понятие, отличия и взаимосвязь.

2.
Виды внешнеэкономической деятельности, их характеристика.

3.
Современное состояние внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь.
Вопросы для самоконтроля

1. Как повлияли реформы, проводимые в Республике Беларусь вначале 90-х гг. на внешнеэкономический комплекс страны? 

2. Что Вы понимаете под внешнеэкономическими связями?

3. Что Вы понимаете под внешнеэкономической деятельностью?
4. Назовите принципиальные отличия внешнеэкономической деятельности от внешнеэкономических связей?

5. Назовите виды внешнеэкономической деятельности.

6. Назовите и дайте характеристику операций, сопровождающих внешнеторговую деятельность?

7. Что представляет собой международная производственная кооперация?

8. Что Вы понимаете под международным инвестиционным сотрудничеством как формой внешнеэкономической деятельности? 

9. В чем состоит особенность валютных и финансово-кредитных операций при осуществлении внешнеэкономической деятельности?

10. Охарактеризуйте современное состояние внешнеэкономической деятельности Республики Бе​ларусь по следующим направлениям: внешнеторговая деятельность; производственная кооперация; международное инвестиционное сотрудничество; валютные и финансово-кредитные операции.
Тестовые задания

1. К числу основных предпосылок развития внешнеэкономической деятельности относятся:

а)
глубокие сдвиги в размещении производительных сил;

б)
специализация отдельных стран на производстве определенных видов сельскохозяйственной продукции, добыче сырья и топлива;

в)
необходимостью решения ряда глобальных социальных проблем;

г)
все ответы верны.

2. Форма реализации межгосударственных отношений, осуществляемых на правительственном уровне в части торгово-экономического, производственно-технического и валютно-финансовых отношений ( это:

а)
внешнеторговая деятельность;

б)
производственная кооперация;

в)
внешнеэкономические связи;

г)
внешнеэкономическая деятельность.

3. Основными функциями субъекта хозяйствования во внешнеэкономической сфере являются:

а)
оперативно-производственные;

б)
оперативно-коммерческие;

в)
производственно-коммерческие;

г)
организационно-производственные.

4. Как называется совокупность производственно-хозяйственных, организационно-экономических и оперативно-коммерческих функций предприятий с учетом избранной внешнеэкономической стратегии, форм и методов работы на рынке иностранного партнера ?
а)
внешнеэкономические связи;

б)
международное инвестиционное сотрудничество;

в)
производственная кооперация и научно-техническое сотрудничество;

г)
внешнеэкономическая деятельность.

5. Форма сотрудничества между иностранными партнерами в различных, но конструктивно связанных между собой процессах технологического разделения труда:

а)
внешнеторговая деятельность;

б)
международное инвестиционное сотрудничество;

в)
производственная кооперация и научно-техническое сотрудничество;

г)
валютно-финансовые операции.

6. Выделите основные формы организации международной торговли:
а)
сделки купли-продажи;
б)
ссудные организации;
в)
аукционная торговля;
г)
бартерные сделки;
д)
биржевая торговля.

7. К формам международного производственного кооперирования относятся:

а)
изготовление и поставка комплектующих деталей для сборки конечной продукции;

б)
организация совместного производства продукции;

в)
согласованное разделение изготовления ассортимента продукции между предприятиями на основе договорной специализации;

г)
все ответы верны.

8. Форма взаимодействия с иностранными партнерами на основе объединения усилий финансового и материально-технического характера в целях решения проблем, связанных с расширением базы развития и выпуска экспортной продукции, систематическим её обновлением, на основе критерия конкурентоспособности, содействующей облегчению процессов её реализации на внешнем рынке:

а)
внешнеэкономические связи;

б)
международное инвестиционное сотрудничество;

в)
производственная кооперация и научно-техническое сотрудничество;

г)
валютно-финансовые операции.

9. Вид внешнеэкономической деятельности субъектов хозяйствования, который, в первую очередь, следует рассматривать как содействующий, сопровождающий любую внешнеторговую сделку в виде финансовых обязательств, связанных с обеспечением платежа за поставленную продукцию через конкретные формы расчета:

а)
производственная кооперация;

б)
валютные и финансово-кредитные операции;

в)
международное инвестиционное сотрудничество;

г)
внешнеэкономические связи.
10. Если законодательным образом будет установлена квота на ввоз товаров, то:

а)
от этого выигрывают местные производители, но проигрывают местные потребители;

б)
от этого выигрывают местные потребители, но проигрывают местные производители;
в)
никто и ничего не выигрывает.

Тема 3 Участники внешнеэкономической деятельности Республики Беларусь

1. Понятие, виды, права и обязанности субъектов ВЭД.
2. Порядок проведения государственной регистрации и присвоения статуса «Добросовестный участник ВЭД» в Республике Беларусь.
3. Потребители и посредники как участники внешнеэкономической деятельности.
Вопросы для самоконтроля

1. Кого можно отнести к участникам внешнеэкономической деятельности? 

2. Кого относят к резидентам и нерезидентам Республики Беларусь?

3.  С какого момента субъекты хозяйствования Республики Беларусь вправе осуществлять внешнеэкономическую деятельность ?

4.  Назовите права и обязанности субъектов внешнеэкономической деятельности.

5. Каким требованиям должно отвечать заинтересованное лицо для получения статуса «Добросовестный участник внешнеэкономической деятельности»?

6. Какие документы необходимо предоставить заинтересованному лицу в Государственный таможенный комитет для получения статуса «Добросовестный участник внешнеэкономической деятельности»?

7. В каких случаях заинтересованное лицо может утратить статус «Добросовестный участник внешнеэкономической деятельности».

8. Кто может выступать в лице потребителей и посредников при осуществлении внешнеэкономической деятельности ?

9. Назовите и дайте характеристику организаций-посредников, которые обеспечивают внешнеторговые операции от имени производителей?

10. В чем заключается роль содействующих организаций во внешнеэкономической деятельности ?
Тестовые задания

1. В соответствии с законодательством Республики Беларусь к резидентам относятся ?

а) физические лица, имеющие постоянное место жительства в Республике Беларусь; 

б)  международные организации;

в) организации, не являющиеся юридическими лицами, с местом нахождения за пределами Республики Беларусь, созданные по праву иностранных государств;

г) юридические лица, зарегистрированные на территории иностранного государства, осуществляющие свою деятельность на территории Республики Беларусь.

2. Сколько лет заинтересованное лицо должно осуществлять торговую деятельность, чтобы получить статус «Добросовестный участник ВЭД»?

а) не менее 2-х лет;

б) не менее 3-х лет;

в) не менее 4-х лет;

г) не менее 5-и лет.

3. Какие коэффициенты должны быть рассчитаны при представлении бухгалтерской отчетности в Государственный таможенный комитет для получения статуса «Добросовестный участник ВЭД»?

а) коэффициент маневренности;

б) коэффициент текущей ликвидности; 

в) коэффициент обеспеченности собственными оборотными средствами;

г) верны ответы б и в.

4. На какой срок заинтересованному лицу присваивается статус «Добросовестный участник ВЭД»?

а) 1 год;

б) 3 года;

в) 5 лет;

г) 10 лет.

5.
Что происходит при реорганизации юридического лица, имеющего статус «Добросовестный участник ВЭД» ?

а) он присваивается автоматически реорганизованному предприятию;

б)  он присваивается реорганизованному предприятию после подачи заявления в Государственный таможенный комитет;

в) он прекращает свое действие;

г) нет верного ответа.

6. От имени кого организации-посредники обеспечивают внешнеторговые операции ?
а) от своего имени;

б) от имени производителя;

в) от имени государства;

г) от имени владельца организации-посредника.

7. Как называются участники внешнеэкономической деятельности, деятельность которых строится на основе валютной самоокупаемости, а ее результаты являются неотъемлемой частью хозяйственно-коммерческой деятельности, обеспечивая формирование валютных фондов и дальнейшее ее развитие ?

а) иностранные предприятия;

б) смешанные общества;

в) торговые дома;

г)  промышленные предприятия (объединения).

8. Как называется вид внешнеторговой организации, осуществляющей экспортно-импортные операции по широкой номенклатуре товаров и услуг, организующей международную кооперацию производства, научно-техническое сотрудничество, участвующей в кредитно-финансовых операциях и других формах внешнеэкономической деятельности ?

а) смешанные общества;

б) трейдинговые компании;

в) торговые дома;

г)  ассоциации внешнеэкономического сотрудничества.

9. Какие из нижеперечисленных организаций относятся к числу содействующих организаций во внешнеэкономической деятельности? 

а) транспортные компании;

б) страховые компании;

в) банки;

г) все ответы верны.

10. На какие виды классифицируют участников внешнеэкономической деятельности с учетом организационно-правовой формы хозяйствования ? 

а) промышленные предприятия (объединения), специализированные посредники и содействующие организации;

б) основные, вспомогательные и обеспечивающие организации;

в) экспортёров, импортёров и специализированных посредников;

г) общества, товарищества, унитарные предприятия, производственные кооперативы.
Тема 4 Международное инвестиционное сотрудничество
1. Иностранные инвестиции как фактор экономического роста, их сущность и виды.

2. Правовое регулирование иностранных инвестиций на международном и национальном уровнях.

3. Инвестиционный климат страны: понятие, методы оценки и место Республики Беларусь в рейтингах. 
4. Иностранные инвестиции в Республике Беларусь: современное состояние и тенденции развития.
Вопросы для самоконтроля

1. Иностранные инвестиции – это…?

2. Какие критерии положены в основу классификации иностранных инвестиций? Охарактеризуйте основные виды иностранных инвестиций.

3. Каковы особенности процесса иностранного инвестирования на современном этапе?

4. Какие методики и показатели используются в мировой практике для оценки инвестиционного климата страны?

5. Какие международные организации занимаются оценкой инвестиционного климата стран? Для кого предназначены результаты их работы?

6. Охарактеризуйте современное состояние и проблемы развития инвестиционной деятельности в Республике Беларусь.

7. Какие виды СЭЗ различают в мировой практике?

8. Каковы организационно-правовые основы создания СЭЗ на территории Республики Беларусь?

9. В чём состоит мотивация белорусских и зарубежных партнёров в создании совместных предприятий?

10. Оцените современное состояние и проблемы развития организаций с иностранными инвестициями в Республике Беларусь.

Тестовые задания

1. Прямые иностранные инвестиции могут осуществляться в форме:

а)
торговых кредитов;

б)
финансового лизинга;

в)
создания дочерних компаний;

г)
приобретения облигаций.
2. Портфельные иностранные инвестиции могут осуществляться в виде инвестиций:

а)
в долевые ценные бумаги;

б)
долговые ценные бумаги;

в)
акционерные ценные бумаги;

г)
все ответы верны.
3. В качестве прямых инструментов государственного регулирования иностранных инвестиций выступают:

а)
ограничения, связанные с наймом местной рабочей силы;

б)
законодательные ограничения на долю иностранной собственности;

в)
определение максимальной доли иностранной собственности в компании, отдельных отраслях;

г)
все ответы верны.
4. К финансовым стимулам, используемым при реализации политики стимулирования притока иностранных инвестиций, относятся:

а)
инвестиционные и реинвестиционные скидки;

б)
снижение ставки налога на прибыль;

в)
гарантированные экспортные кредиты;

г)
налоговые кредиты.
5. К фискальным льготам, служащим основным видом стимулирования инвестиций, относятся:

а)
снижение экспортных пошлин;

б)
субсидирование расходов на создание или реконструкцию инфраструктуры инвестиционных проектов;

в)
инвестиционные и реинвестиционные скидки;

г)
правильного ответа нет.
6. Правовой основой для функционирования совместных предприятий в Республике Беларусь является:

а)
Банковский кодекс;

б)
Инвестиционный кодекс;

в)
Гражданский кодекс;

г)
Закон «Об инвестициях».
7. Уставный фонд совместного предприятия может быть объявлен:

а)
только в долларах США;

б)
в долларах США и денежных единицах Республики Беларусь;

в)
в денежных единицах Республики Беларусь;

г)
в денежных единицах Европейского союза.
8. Регистрацию совместных предприятий в Республике Беларусь осуществляет:

а)
Министерство промышленности;

б)
Министерство иностранных дел;

в)
Областной исполнительный комитет;

г)
Министерство экономики.
9. К характерным чертам свободных экономических зон можно отнести:

а)
налоговые и таможенные преференции и стимулы;

б)
административные льготы;

в)
либерализацию денежно-валютных отношений;

г)
все ответы верны.
10. К основным характеристикам СЭЗ стран с переходной экономикой относятся:

а)
наличие тенденции к расширению границ, увеличению масштабов торгово-производственной деятельности;

б)
постоянный процесс либерализации особого режима управления СЭЗ для иностранных инвесторов;

в)
большая торгово-промышленная диверсификация деятельности свободных зон в процессе их функционирования, тенденцией к комплексному развитию;

г)
все ответы верны.

Тема 5 Международные торговые сделки

1. Понятие международных торговых сделок

2. Компенсационные сделки на коммерческой основе: понятие, виды, механизм реализации. 
3. Сделки на основе производственного сотрудничества и их характеристика.
Вопросы для самоконтроля

1. Что Вы понимаете под международной торговой сделкой ?

2. Что лежит в основе встречной торговли ?

3. Какие группы международных компенсационных сделок выделяют эксперты ООН ?
4. Что представляют собой бартерные операции ?

5. Что Вы понимаете под торговыми компенсационными сделками ?

6. Назовите виды торговых компенсационных сделок и дайте их характеристику.

7. Что представляют собой сделки с частичной или полной ком​пенсацией ?

8. Что представляют собой промышленные компенсационные сделки ?
9. Назовите характерные особенности операций промышленной компенсации.

10. Назовите, какие Вы знаете виды сделок на основе производственного сотрудничества и поясните в чем их особенность.

Тестовые задания

1. Какой вид компенсационной сделки предполагает, что определенная и согласованная доля экспорта должна компенсироваться закупкой товаров в стране импортёра, а остаток оплачиваться наличными средствами ?

а) сделка с частичной компенсацией;

б) сделка с полной компенсацией;

в) трехсторонняя компенсационная сделка;

г) двухсторонняя компенсационная сделка.

2. Какой тип сделок на основе соглашений о встречных закупках предполагает подписание двух раздельных контрактов: одного – на первоначальный экспорт, второго – на встречную закупку?

а) параллельная сделка;

б) сделка с передачей финансовых обязательств;

в) джентельменское соглашение;

г) сделка с полной компенсацией.

3. К какому виду компенсационных сделок на коммерческой основе относится джентельменское соглашение ?

а) к краткосрочным компенсационным сделкам;

б) к среднесрочным компенсационным сделкам;

в) к встречным закупкам;

г) к авансовым закупкам.

4. С закупками, каких видов товаров связаны такие сделки как «джентельменские соглашения» ?

а) с закупками скоропортящихся продуктов;

б) с закупками самолётов и военной техники;

в) с закупками драгоценностей;

г) с закупками нефти и газа.

5. Как называется сделка, предполагающая согласование компенсационной закупки, равной или превышающей по стоимости поставки экспортера?

а) сделка с частичной компенсацией;

б) сделка с полной компенсацией;

в) трехсторонняя компенсационная сделка;

г) многосторонняя компенсационная сделка.

6. Что является основным стимулом заключения большинства компенсационных сделок ?

а) стремление избежать перевода иностранной валюты;

б) стремление ускорить процесс заключения сделки;

в) стремление заключить на наиболее выгодных условиях;

г) стремление не упустить надежного партнера.

7. Как называется сделка, которая является непродолжительной и ограниченной взаимным обменом товара на товар с установлением стоимостного эквивалента?

а) сделка «оффсет»;

б) клиринговая сделка;

в) сделка «свитч»;

г) бартерная сделка.

8. Как называются коммерческие сделки, которые, как правило, заключаются в виде нескольких связанных контрактов ?

а) краткосрочные компенсационные сделки;

б) сделки с полной компенсацией;

в) сделка на основе соглашений о встречных закупках;

г) многосторонние компенсационные сделки.

9. С какой целью компании выкупают акции собственного предприятия по средствам «бай-бек»?

а) для повышения имиджа компании;

б) для увеличения чистой прибыли на акцию;

в) для уменьшения количества акций в обороте;

г) верны ответы, а и в.

10. Как называется сделка, которая заключается на основе соглашений сторон о строительстве промышленных объектов, преимущественно «под ключ»? 

а) сделка «бай-бек»;

б) сделка о «разделе продукции»;

в) сделка «развитие-импорт»;

г) сделка на основе формулы «ВОТ».

Тема 6 Процедура и техника подготовки международной торговой сделки
1. Подготовка к заключению контракта купли-продажи товара.

2. Процедура подготовки экспортной сделки.

3. Процедура подготовки импортной сделки.
Вопросы для самоконтроля

1 Из каких этапов состоит процедура проведения экспортно-импортных операций?

2 Какие способы установления контактов с потенциальными покупателями применяются в международной коммерческой практике?

3 Что представляет собой оферта?

4 Какие виды оферты имеют место в международной коммерческой практике?

5 В чём заключается сущность твёрдой оферты?

6 Чем отличается свободная оферта от твёрдой?

7 В чём заключается сущность первой твёрдой оферты?

8 Охарактеризуйте другие способы установления контактов с потенциальными покупателями.

9 Какие способы установления контактов с потенциальным продавцом-экспортером применяются в международной коммерческой практике?

10 Что представляет собой заказ в случае проведения импортной сделки?

Тестовые задания

1 Выберите термины, применяемые к участникам внешнеэкономической деятельности:

1) коммерсант;

2) партнер;

3) контрагент;

4) все ответы верны.

2
Письменное предложение продавца, направленное одному возможному покупателю, о продаже партии товара на определенных продавцом условиях ( это:

1) свободная оферта;

2) первая твёрдая оферта;

3) ответ на запрос покупателя;

4) твёрдая оферта.
3
Экспортёр стремится зафиксировать цену в контракте в валюте:
1) своей страны;

2) страны внешнеторгового партнера;

3) относительно устойчивой;

4) подверженной обесцениванию.
4
Основной задачей экспортёра при подготовке экспортной сделки является:

1) направление твёрдой оферты;

2) участие в тендерных торгах в качестве организатора;

3) подтверждение заказа покупателя-импортёра;

4) получение акцепта от покупателя-импортёра.
5 Оферта считается определённой, если в ней:

1) определён товар и условия его поставки;

2) обозначен товар и прямо или косвенно устанавливаются количество и цена, либо предусматривается порядок их установления;

3) обозначен импортёр товара;

4) обозначен экспортёр товара.
6
Вид оферты, который не имеет целью осуществление фактической продажи товара, а используется для негласного раздела рынков между членами монополистических объединений:

1) твёрдая;

2) свободная;

3) первая твёрдая;

4) защитная. 
7
Импортёр стремится зафиксировать цену в контракте в валюте:
1) своей страны;

2) страны внешнеторгового партнера;

3) относительно устойчивой;

4) подверженной обесцениванию.
8
Основной задачей импортера при подготовке импортной сделки является:

1) поиск рынка сбыта;

2) оформление заказа;

3) подтверждение оферты продавца;

4) поиск потенциального продавца-экспортера.
9 При выдаче заказов постоянным контрагентам в документе указываются:

1) только наименование товара, его количество, срок поставки;

2) все условия предстоящей сделки;

3) наименование транспортной организации;

4) наименование товара, цена, способ транспортировки.
10 Главной целью запросов со стороны импортёра-покупателя является:

1) анализ конъюнктуры рынка;

2) получение от экспортных организаций конкурентных предложений;

3) уточнение условий продажи товара;

4) акцепт импортёра.
Тема 7 Процедура и техника заключения договоров международной купли-продажи товаров
1. Сущность и виды контрактов.

2. Правовое регулирование договоров международной купли-продажи товаров.

3. Особенности заключения контрактов купли-продажи товаров.
4. Структура и общие положения контракта купли-продажи товаров.
Вопросы для самоконтроля

1 Контракт купли-продажи – это…

2 Какая роль в международной торговой практике отводится Венской конвенции ООН о договорах международной купли-продажи товаров?

3 Каковы особенности заключения контрактов международной купли-продажи товаров?

4 Какие основные разделы включает типовой внешнеторговый контракт? 

5 Что собой представляют базисные условия поставки?

6 Каким образом во внешнеторговом контракте определяются срок и дата поставки товара?

7 Что собой представляет «упаковка-маркировка грузов»?

8 Какие санкции могут применяться к сторонам внешнеторговой сделки в случае невыполнения или ненадлежащего выполнения ими условий контракта?

9 Определите возможные действия покупателя в случае отличия качества принимаемого товара от уровня качества, указанного во внешнеторговом контракте.

10 Что относят к прочим условия контракта?

Тестовые задания

1. Основные сведения, которые необходимо указать в преамбуле внешнеторгового контракта:
а)
какая из сторон является продавцом и покупателем;
б)
вид внешнеторговой сделки;
в)
количество товара и допустимые отклонения;
г)
арбитраж.

2. Цена, исчисленная в момент исполнения контракта путем пересмотра договорной (базисной) цены с учетом изменений в издержках производства, происшедших в период исполнения контракта, ( это:
а)
подвижная цена;
б)
фиксируемая в процессе исполнения контракта;
в)
скользящая цена;
г)
справочная цена.
3. Если контрактом предусмотрена немедленная поставка товара, это означает обязательство продавца поставить товар:
а)
как можно быстрее;
б)
по мере готовности;
в)
на следующий день после подписания контракта;

г)
в любой день в течение не более двух недель.
4. Положения Венской конвенции ООН 1990 года не регламентируют:

а)
содержание договора международной купли-продажи товаров;

б)
порядок заключения договора международной купли-продажи товаров;

в)
права и обязанности сторон, возникающие из этого договора;

г)
все ответы верны.

5. Какой из указанных терминов является наиболее сложным для продавца?
а)
CIF;

б)
FOB;

в)
EXW;

г)
DDP.

6. Укажите наиболее выгодные базисные условия поставки товаров для покупателя.
а)
FAS;

б)
DDP;

в)

FOB;

г)

CIF.
7. Последовательность терминов Инкотермс 2010, в которой обязанности покупателя постепенно усложняются, является:

а)
DAT, EXW, CFR, CIP, FCA;

б)
CIP, EXW, CFR, FCA, DAT;

в)
DAT, CIP, CFR, FCA, EXW;

г)
EXW, FCA, CIP, DAP.

8. Определить базисные условия поставки редакции Инкотермс 2010 года.

а)
DAT;

б)
DAF;

в)
DES; 

г)
DEQ.

9. Определить новые базисные условия поставки согласно редакции Инкотермс 2010 года.

а)
FCA;

б)
DAP;

в)
FOB;

г)
DDP.

10. При поставке товара на условиях DAT обязанность получения импортной лицензии и выполнения таможенных формальностей по импорту товара возлагается:

а)
на покупателя товара;

б)
на продавца товара;

в)
на посредника; 


г)
на транспортную организацию.
Тема 8 Способы обеспечения исполнения обязательств внешнеторговой сделки

1. Неустойка, залог, удержание имущества должника, поручительство, банковской гарантия, задаток
2. Страхование валютных рисков.

3. Факторинг и форфейтинг как нетрадиционные способы обеспечения исполнения обязательств внешнеторговой сделки.
Вопросы для самоконтроля

1. Какие принципы лежат в основе исполнения внешнеторговых сделок?

2. Назовите способы обеспечения исполнения обязательств внешнеторговой сделки.

3. Что такое неустойка и какие виды неустойки Вы знаете?

4. Что Вы понимаете под залогом и какие виды залога Вы знаете?

5. Назовите особенности поручительства как способа обеспечения исполнения обязательств внешнеторговой сделки.

6. Какие виды страхования используются в международной практике?

7. Что Вы понимаете под страхованием валютных рисков?

8. Какие методы страхования валютных рисков Вы знаете?

9. Что Вы понимаете под форвардными операциями и в каких случаях они могут использоваться?

10. Что Вы понимаете под валютной оговоркой?

11. Какие виды валютной оговорки Вы знаете? 

12. Какие Вы знаете нетрадиционные способы обеспечения исполнения обязательств внешнеторговой сделки?
13. Назовите сходства и различия факторинга и форфейтинга.

14. Назовите преимущества форфейтинга по сравнению с другими формами кредитования для экспортера. 

Тестовые задания 

1. 
Что из нижеперечисленного является условием внешнеторгового контракта, имеющим целью защиту от валютных рисков?

a)
факторинг;

б)
гарантия;

в)
ипотека;

г)
валютная оговорка.

2.
Как называется операция по приобретению у поставщика краткосрочной дебиторской задолженности, как правило, не превышающей 180 дней?

a)
форфейтинг;

б)
хеджирование;

в)
гарантия;

г)
факторинг.

3. Соотнесите понятия с предлагаемыми определениями.

	1) неустойка
	а) некоторая денежная сумма, которую одна сторона договора передает другой стороне как доказательство заключения договора, в счет исполнения обязательств, поэтому договора.

	2) поручительство
	б) операция по приобретению финансовым агентом коммерческого обязательства – а именно векселя – заемщика (покупателя, импортера) перед кредитором (продавцом, экспортером). 

	3) форфейтинг
	в) денежная сумма, которую должник  обязан уплатить кредитору, в случае неисполнения или ненадлежащего исполнения обязательств, в частности в случае просрочки исполнения.

	4) задаток
	г) гарантия субъекта перед кредитором за то, что должник исполнит свое обязательство перед этим кредитором.


4.
Согласно, какому принципу обязательного права кредитор должен содействовать выполнению должником своих обязательств?

a)
взаимопомощи;

б)
сотрудничества;

  в) надлежащего исполнения;

  г) реального исполнения.

5.
Выберите верное утверждение:

a)
штраф взыскивается непрерывно за каждый день просрочки;

б)
пеня и штраф никогда не устанавливаются в процентном размере;

в)
штраф может устанавливаться в твердой денежной сумме;

г)
размер пени не зависит от размера суммы всего обязательства.

6.
Что из нижеприведённого не является предметом залога согласно Гражданскому Кодексу Республики Беларусь?

a) имущество, изъятое из оборота;

б) вещи;

в) имущественные права (требования);

г) имущественный комплекс.

7. Согласно, какому из нижеприведённых терминов имеет отношение право регресса, подразумевающее обратное требование к поставщику вернуть уплаченную сумму? 

a) факторингу;

б) форфейтингу;

в) неустойке;

г) залогу.

8. Как называется обязательство субъекта отвечать перед кредитором за исполнение последним его основного обязательства полностью или частично? 

a) форфейтинг;

б) поручительство;

в) факторинг;

г) залог.

9. Что из нижеперечисленного не относится к методам страхования валютных рисков?

a) включение в контракт валютной оговорки;

б) отказ от ненадежных партнеров;

в) выбор валюты внешнеторгового контракта;

г) использование услуг компетентных страховых организаций.

10.Что из нижеперечисленного относится к особенностям штрафа?

a) «штраф» можно приравнять к понятию «пеня»;

б) исчисляется в процентах от суммы несвоевременно исполненного денежного обязательства за каждый день просрочки исполнения;

в) может устанавливаться за несвоевременное исполнение только денежного обязательства;

  г) исчисляется только в процентах и только от суммы нарушенного обязательства однократно.

Тема 9 Международные коммерческие операции купли-продажи услуг

1.  Услуги как предмет международной торговли, признаки классификации
2. Международный лизинг
3. Международный инжиниринг
4. Международные туризм
Вопросы для самоконтроля

1. К какому виду международных операций относятся услуги?

2. Что Вы понимаете под услугой?

3. Назовите признаки классификации услуг.

4. Какие виды услуг занимают наибольший удельный вес в структуре экспорта (импорта) услуг Республики Беларусь?

5. Какие виды услуг получили наибольшее распространение в Республике Беларусь в настоящее время?

6. Что Вы понимаете под лизингом?
7. Назовите нормативно-правовым акты, регулирующие правоотношения международного лизинга.
8. Какие преимущества даст применение лизинга для лизингополучателя, производителя, развития экономики страны?

9. Что Вы понимаете под инжинирингом?
10. Назовите виды инжиниринговых услуг и дайте их характеристику. 

11. Назовите специфические черты международного инжиниринга.

12. В чем особенность заключения международного договора на предоставление инжиниринговых услуг?

13. Что Вы понимаете под международным туризмом?

14. Какие виды туризма различают в зависимости от основной потребности, удовлетворение которой обусловлено туристическими путешествиями?

15. Назовите основные нормативно-правовые акты, регулирующие туристскую деятельность в Республике Беларусь.

16. Назовите наиболее актуальное направление развития туризма в Республике Беларусь, ответ обоснуйте.  
Тестовые задания 

1. Иностранным туристом может быть признано лицо, посещающее другую страну с целью:
а)
отдыха;
б)
туризма;
в)
деловых и научных целей;
г)
все ответы верны.

2. Экспорт туристических услуг предполагает:
а)
выезд за пределы своего государства граждан с целью отдыха и оздоровления;

б)
предоставление различного вида услуг для иностранных туристов на территории данной страны;

в)
совокупное потребление различного вида услуг туристами данной страны на территории иностранных государств;

г)
правильного ответа нет.

3. Аренда основных средств производства, а также других товаров для их использования в производственных целях арендатором, в то время как сами товары и средства производства покупаются арендодателем и он сохраняет право собственности на них до конца сделки, ( это:
а)
поставка комплектного оборудования;
б)
лизинг;
в)
сделка типа «бай-бэк»;
г)
«ad hoc».

4. Как называется вид деятельности, направленный на предоставление различного рода туристических услуг и товаров туристического спроса с целью удовлетворения широкого круга культурных и духовных потребностей иностранного туриста ?
а)
региональный туризм;
б)
внутренний туризм;
в)
международный туризм;

г)
познавательный туризм.

5. Отметить основные виды услуг, которые являются объектом рынка инжиниринговых услуг:
а)
услуги, связанные с производством необходимого оборудования;
б)

услуги, связанные с подготовкой процесса производства: предпроектные, проектные, послепроектные и специализированные услуги (прединвестиционные);
в)

услуги, связанные с наймом персонала необходимой квалификации;

г)

оказание помощи в организационной деятельности хозяйственного объекта.

6. Как называется комплекс услуг коммерческого характера по подготовке процесса производства и реализации продукции по обслуживанию строительства и эксплуатации промышленных, инфраструктурных, сельскохозяйственных и других объектов, услуги интеллектуального характера, направленные на оптимизацию инвестиционных проектов на всех этапах их реализации ?

а)
ноу-хау;
б)
инжиниринг;
в)
консалтинг;

г)
имиджмейкерство.

7. Международный туризм рассматривается как одно из средств развития национальной экономики и проявляется:
а)
в рациональном использовании странами своих природных ресурсов и на этой основе производстве и предоставлении туристам дополнительных видов товаров и услуг, что расширяет участие страны в международном разделении труда;
б)
как эффективный источник валютных поступлений;
в)
в том, что способствует повышению качества, расширению ассортимента и осуществлению структурных сдвигов в национальном производстве товаров и услуг;
г)
все ответы верны.

8. К основным видам услуг относятся:

а)
транспортные услуги;

б)
аренда;

в)
международные расчеты;

г)
услуги химчисток и прачечных.

9. Какой из перечисленных ниже документов не входит в Генеральное соглашение по торговле услугами:

а)
Рамочное соглашение;

б)
Специальное соглашение;

в)
Общее соглашение;

г)
правильного ответа нет.

10. Вид лизинга, при котором расходы по техническому обслуживанию берет на себя арендатор:

а)
полный лизинг;

б)
компенсационный лизинг;

в)
сублизинг;

г)
чистый лизинг.

11. Какой из нижеперечисленных видов лизинга получил наибольшее развитие в Республике Беларусь?

а)
экспортный;

б)
импортный;

в)
сублизинг;

г)
смешанный. 

12. Вид лизинга, при котором лизинговая плата производится поставками продукции, изготовленной на оборудовании, взятом в лизинг:

а)
полный лизинг;

б)
компенсационный лизинг;

в)
сублизинг;

г)
чистый лизинг.

13. К инжиниринговым услугам не относятся:

а)
услуги по разработке проекта производства;

б)
услуги по наладке оборудования;

в)
услуги по обучению работников;

г)
услуги по организации производственного процесса.

14. Как называется орган государственного регулирования, который осуществляет реализацию государственной политики в сфере туризма в Республике Беларусь?

а)
Национальное собрание;

б)
Межведомственный экспертно-координационный Совет по туризму;

в)
Министерство спорта и туризма;

г)
Президент.

15. Вид лизинга, который осуществляется не напрямую, а через посредника:

а)
полный лизинг;

б)
компенсационный лизинг;

в)
сублизинг;

г)
чистый лизинг.

Тема 10 Внешнеторговые операции купли-продажи прав интеллектуальной собственности
1. Понятие интеллектуальной собственности.
2. Соглашение по торговым аспектам прав интеллектуальной собственности. 
3. Международные лицензионные соглашения.
Вопросы для самоконтроля

1. Какую ценность имеют операции купли-продажи прав интеллектуальной собственности ?

2. Какую роль играет Всемирная организация интеллектуальной собственности в международной торговле объектами интеллектуальной собственности?

3. Что Вы понимаете под интеллектуальной собственностью ?

4. Что выступает в качестве объектов права интеллектуальной собственности?

5. Какие виды операций купли-продажи интеллектуальной собственности выделяют в международной коммерческой практике ?

6. Что такое патент, полезная модель, промышленный образец, товарный знак ?

7. Назовите требования, которым должно соответствовать патентуемое изобретение.

8. Как осуществляется правовая охрана товарных знаков в Республике Беларусь ?

9. Как называется соглашение, регулирующее правовую охрану интеллектуальной собственности в рамках ВТО ?

10. Назовите базовые принципы соглашения ТРИПС.

11. Назовите, что содержат специальные и общие положения ТРИПС.

12. Назовите правила Соглашения ТРИПС в части регулирования авторских и смежных прав.

13. Назовите правила Соглашения ТРИПС в отношении товарных знаков.

14. В чем заключаются способы защиты интеллектуальной собственности в ВТО ?

15. Что лежит в основе международных лицензионных соглашений ?

16. Назовите, что может выступать предметом лицензионных соглашений.

17. Назовите и охарактеризуйте участников лицензионных соглашений.

18. Как Вы можете оценить состояние лицензионной торговли в Республике Беларусь ?

19. Какие виды лицензионных соглашений Вы знаете ?

20. Назовите особенности применения каждого из них.

21. Назовите виды лицензионных платежей и дайте их характеристику.

22. Поясните мотивы, побуждающие покупателя приобретать права интеллектуальной собственности на лицензионной основе.  

Тестовые задания 

1. Как называется юридическое лицо, приобретающее у собственника изобретений, лицензию на право их использования в определенных пределах ?
а)
лицензиар;
б)
лицензиат;
в)
лицензиатор;

г)
аутсорсер.

2. Как называется разрешение продавца на использование другим лицом – покупателем изобретения технологических знаний, технологии, производственного опыта, секретов производства, торговых марок, которые необходимы для производства коммерческой и иной продукции в течение определенного срока за обусловленное вознаграждение ?
а)
патент;

б)
лицензия;

в)
авторское свидетельство;

г)
лизинг.

3.Что из нижеперечисленного выступает предметом рынка лицензий ? 
а)
беспатентные лицензии;
б)
технологии;
в)
технологические разработки;
г)
информация конфиденциального характера.

4. Какие виды лицензий на использование технологии существуют в международной коммерческой практике? 
а)
исключительные;
б)
исключительные и неисключительные;
в)
исключительные, простые и полные;
г)
исключительные и полные.

5. Как называется непатентованное научно-техническое достижение и производственный опыт конфиденциального характера ?
а)
патент;
б)

лицензия;
в)

авторское свидетельство;

г)

ноу-хау.

6. Как в международном товарообороте принято называть «невидимый товар» ?
а)
ноу-хау;
б)
технологии;
в)
туристические услуги;

г)
финансовые услуги.

7. Что из нижеперечисленного относится к правовым формам защиты технологии ?

а)
лицензия;

б)
патент;

в)
торговая марка;

г)
все ответы верны.

8. В форме чего могут осуществляться программы международного технического содействия ?

а)
технологических грантов;

б)
лицензионных соглашений;

в)
продажи патента;

г)
продажи «ноу-хау».

9. Как называется зарегистрированное в установленном порядке обозначение, служащее для отличия товаров одних предприятий от однородных товаров других предприятий ?

а)
патент;

б)
изобретение;

в)
фирменное наименование;

г)
товарный знак.

10. Как называется однократный платеж за право пользования интеллектуальной собственностью?

а)
паушальный платеж;

б)
акцепт;

в)
комбинированный платеж;

г)
роялти.

11. Какие виды лицензий по способам охраны объектов промышленной собственности существуют в международной коммерческой практике?

а)
простые, исключительные и полные;

б)
простые, беспатентные и полные;

в)
патентные, беспатентные и смешанные;

г)
патентные, исключительные и смешанные.

12. Из перечисленных ниже вариантов выберите требование, не относящиеся к товарному знаку.

а)
идентификация, узнаваемость среди других товарных знаков;

б)
название и рисунок, указывающий на преимущества, характеристика товаров;

в)
обязательное наличие государственной символики;

г)
привлекательность и простота, отсутствие лишних деталей для обеспечения лучшей запоминаемости.

13. Назовите основные требования, предъявляемые к промышленному образцу:

а)
мировая новизна и оригинальность;

б)
мировая новизна и практичность;

в)
мировая новизна и креативность;

г)
мировая новизна и дешевизна.

14. Как называется лицензия, предусматривающая монопольное право лицензиата использовать технологию, и отказ лицензиара от самостоятельного использования запатентованной технологии, и «ноу-хау», и их продажи на определенной территории:

а)
исключительная;

б)
патентная;

в)
неисключительная;

г)
полная.

15. Назовите срок действия патента на промышленный образец составляет:

а)
5 лет с даты подачи заявки;

б)
10 лет с даты подачи заявки;

в)
20 лет с даты подачи заявки;

г)
30 лет с даты подачи заявки.

16. Что из нижеперечисленного не относится к объектам авторского права ?

а)
литературные произведения;

б)
произведения прикладного искусства и дизайна;

в)
компьютерные программы;

г)
товарные знаки и знаки обслуживания.

Тема 11 Внешнеторговые посреднические операции
1. Торговое посредничество: понятие, необходимость и целесообразность использования во внешнеэкономической деятельности
2. Виды международных торгово-посреднических операций
3. Виды договоров с внешнеторговыми посредниками и особенности их заключения в Республике Беларусь
Вопросы для самоконтроля

1. Что Вы понимаете под торгово-посредническими операциями?

2. Кто может выступать в качестве посредников?

3. Что позволяет обеспечить привлечение посредников при осуществлении внешнеторговых операций?

4. В чем необходимость и целесообразность использования услуг посредников?

5. Что Вы понимаете под торгово-посредническими операциями?

6. Какие виды торгово-посреднических операций вы знаете?

7. Охарактеризуйте следующие виды торгово-посреднических операций: операции по перепродаже; комиссионные операции; агентские операции; брокерские операции.

8. Какие виды посреднических договоров используются в международной коммерческой практике?

9. Какие виды посреднических договоров разрешены Гражданским кодексом Республики Беларусь?

10. Назовите отличительные признаки договора комиссии от договора поручения.

11. Назовите общие черты договора комиссии и договора поручения.

Тестовые задания
1. Укажите, в каких случаях прибегают к услугам посредников при реализации товаров:

а) на рынках малой емкости;

б) при продвижении новых товаров;

в) при отсутствии в стране-импортере собственной сбытовой сети; 

г) когда  рынок монополизирован крупными торгово-посредническими фирмами.

2.
Как называется посредник, находящийся в стране импортера, который получил исключительное право на закупку и продажу за свой счет определенного товара на определенной территории:

а) дилер;

б)
дистрибьютор;

в)
комиссионер;

г)
товарный агент.

3.
Как называется посредник, который не покупает продукцию в
свою собственность и не продаст ее от своего имени, а оказывает содействие заключению сделок от имени и за счет экспортеров:

а)
комиссионер;

б)
торговый агент;

в)
сбытовой посредник-дилер;

г)
дистрибьютор.

4.
Как называется посредник, который действует за свой счет и от своего имени ?

а) комиссионер;

б)
торговый агент;

в)
бытовой посредник-дилер.

5.
Как называется посредник, который покупает товары от своего имени, но за счет и по поручению комитента за оговоренное вознаграждение ? 

а)
комиссионер;

б)
торговый агент;

в)
сбытовой посредник-дилер;

г) дистрибьютор.
6. Что означает оговорка об исключительном праве в посредническом согла​шении? 

а)
что экспортер имеет исключительные права на реализацию своей
продукции;

б)
что посредник получает исключительное право на реализацию продукции экспортера;

в)
что посреднику предоставляется исключительное право выбирать
продукцию экспортера.

7. Как называется разъездной представитель торговой фирмы, предлагающий покупателям товары по имеющимся у него образцам и проспектам ?

а)
консигнатор;

б)
агент по закупкам;

в)
коммивояжер;

г)
комиссионер.

8. Как называются операции, которые осуществляются посредником от своего имени и за свой счет, то есть посредник сам выступает стороной договора, как с производителем, так и с конечным потребителем, и становится собственником товара после его оплаты ?

а)
операции по перепродаже;

б)
операции консигнации;

в)
агентские операции;

г)
брокерские операции.

9. Как называются операции, которые состоят в установлении через посредника контакта между продавцом и покупателем, при этом посредник действует исключительно с целью сведения сторон и не является представителем ни одной из них?

а)
операции по перепродаже;

б)
операции консигнации;

в)
агентские операции;

г)
брокерские операции.

10. Как называется оптовый посредник, работающий с такими товарами, для которых характерно отсутствие тары, который не держит товарных запасов и не занимается товаром непосредственно?

а)
джоббер;

б)
коммивояжер;

в)
организатор;

г)
брокер.

Тема 12 Франчайзинг как метод развития международного бизнеса

1. Понятие и виды франчайзинга.

2. Особенности заключения франчайзингового договора 

3. Франчайзинг как перспективный способ ведения бизнеса: преимущества и недостатки

Вопросы для самоконтроля
1. Что Вы понимаете под франчайзингом ?
2. Что относится к основным элементам франчайзинговой системы ?

3.  В чем отличие исключительных и неисключительных франшиз ?

4. Какие виды франчайзинга Вы знаете и что лежит в основе их классификации?

5. Что представляет собой производственный франчайзинг ? 

6. В чем отличие товарного франчайзинга от сервисного ?

7. Насколько сегодня развит франчайзинг бизнес-формата в мировой практике?

8. Назовите обязательные разделы договора франчайзинга.
9. Что является предметом договора франчайзинга?

10. Какой нормативно-правовой акт в Республике Беларусь квалифицирует франчайзинговое соглашение как самостоятельный тип договора?

11. Как называется данный договор? 

12. Что входит в обязанности франчайзера в соответствии с договором франчайзинга ?
13. Что входит в обязанности франчайзи в соответствии с договором франчайзинга ?

14. Назовите преимущества и недостатки для франчайзера.

15. Назовите преимущества и недостатки для франчайзи. 

16. Объясните почему сегодня рассматривают франчайзинг как метод развития международного бизнеса.

17. Назовите основные направления использования франчайзинга в мировой практике.

18. Как Вы оцениваете развитие франчайзинга сегодня в Республике Беларусь? 

19. В чем заключаются особенности развития франчайзинга в Республике Беларусь от других стран мира? 

Тестовые задания

1. В какой стране впервые начали осуществлять свою деятельность на условиях франшизы? 

а) в Германии;

б) в Японии;

в) в Великобритании;

г) в США.

2. Как называется форма организации бизнеса, при которой крупная компания с известным на рынке именем передает малой компании право на продажу продукта и услуги данной компании по заранее определенным в договоре правилам ведения бизнеса?

а) фандрайзинг;

б) франчайзинг;

в) аутсорсинг;

г) реинжениринг.

3. Какие виды франшиз Вы знаете с учетом эксклюзивности передаваемых прав?

а) частичные;

б) полные;

в) неисключительные;

г) исключительные.

4. Что лежит в основе взаимодействия между франчайзером и франчайзи?

а) лицензионное соглашение;

б) лицензионный договор;

в) дистрибьюторский договор;

г) договор франчайзинга.

5. Как называется франчайзинг, предусматривающий передачу не только права на использование товарного знака, но и отработанную модель организации и ведения бизнеса?

а) производственный франчайзинг;

б) товарный франчайзинг;

в) сервисный франчайзинг;

г) франчайзинг бизнес-формата.

6. На кого ложатся расходы по осуществлению рекламной деятельности в отношении торговой марки франчайзера? 

а) на франчайзера;

б) на франчайзи;

в) разделяются между участниками договора;

г) на третью сторону.

7. Какую из нижеперечисленных возможностей позволяет обеспечить франчайзинг предприятию?

 а) дает возможность обеспечить предприятию поддержку в конкурентной борьбе;

 б) выйти на новые рынки и расширить уже существующие;

 в) обеспечить передовую в данной отрасли организацию бизнеса, не вкладывая значительных объемов материальных и финансовых средств;

 г) все вышеперечисленное.

8. Какие сферы развития франчайзинга в мировой практике относятся к лидирующим? 

а) сфера общественного питания;

б) сфера услуг;

в) сфера розничной торговли;

г) производственная сфера.

9. Что из нижеперечисленного относится к мерам государственной поддержки франчайзинговых отношений крупного и малого бизнеса ?

а) создание благоприятной внешней среды;

б) оказание целевой помощи;

в) создание институтов и организационных структур, нацеленных на стимулирование франчайзинга;

г) все вышеперечисленное.

10. В Республике Беларусь договор франчайзинга признается заключенным с момента его регистрации … ?

а) в Министерстве экономики;

б) в Национальной академии наук Республики Беларусь;

в) в Министерстве иностранных дел;

г) в Национальном центре интеллектуальной собственности Республики Беларусь.

Тема 13 Основы государственного регулирования внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь
1. Сущность и методы государственного регулирования внешнеэкономической деятельности

2. Правовые основы государственного регулирования внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь

3. Система государственных органов управления внешнеэкономической деятельностью в Республике Беларусь
4. Ключевые министерства и ведомства, регулирующие внешнеэкономическую деятельность в Республике Беларусь
Вопросы для самоконтроля
1 Государственное регулирование внешнеэкономической деятельности представляет собой …

2 Какие методы государственного регулирования внешнеэкономической деятельности Вы знаете? Охарактеризуйте их.

3 Какие международные правовые акты применяются во внешнеэкономической деятельности Республики Беларусь?

4 Какие правовые акты составляют основу внешнеэкономической деятельности Республики Беларусь?

5 Чем представлена система стимулирования экспортной деятельности в Республике Беларусь?

6 Дайте оценку правовому обеспечению внешнеэкономической деятельности Республики Беларусь. 

7 Какие министерства и ведомства являются основными координирующими органами во внешнеэкономической деятельности Республики Беларусь? Охарактеризуйте их основные функции.

8 Какова система местных органов управления внешнеэкономической деятельностью в Республике Беларусь?

9 Какие некоммерческие негосударственные организации в нашей стране в соответствии со своими функциями призваны содействовать развитию внешнеэкономической деятельности?

10  Представительства каких международных организаций работают на территории Республики Беларусь?

Тема 14 Управление внешнеэкономической деятельностью в зарубежных странах
Лекция 1 Управление внешнеэкономической деятельностью в США, Германии, Великобритании

1. Управление внешнеэкономической деятельностью в США.

2. Управление внешнеэкономической деятельностью в Германии.

3. Управление внешнеэкономической деятельностью в Великобритании.

Лекция 2 Управление внешнеэкономической деятельностью в Японии, Франции, Китае

1. Управление внешнеэкономической деятельностью в Японии.

2. Управление внешнеэкономической деятельностью во Франции.

3. Управление внешнеэкономической деятельностью в Китае.
Вопросы для самоконтроля

Тестовые задания

Тема 15 Таможенное регулирование внешнеэкономической деятельности
1. Таможенный тариф: понятие, цели, тарифные льготы и преференции

2. Торговые режимы Республики Беларусь и их характеристика

3. Виды таможенных платежей и особенности их расчета

4. Товарная номенклатура внешнеэкономической деятельности ЕАЭС
Вопросы для самоконтроля

1. Что Вы понимаете под таможенным регулированием внешнеэкономической деятельности ?

2. Что представляет собой система органов государственного регулирования внешнеэкономической деятельности ? 

3. Назовите законодательные и нормативно-правовые акты, лежащие в основе таможенного регулирования внешнеэкономической деятельности ?

4. Какие изменения были предусмотрены Таможенным кодексом Евразийского экономического союза 2017 года ?

5. Что Вы понимаете под таможенным тарифом? 
6. Назовите основные цели применения Единого таможенного тарифа Евразийского экономического союза.
7. Что лежит в основе «Режима свободной торговли товарами» ?
8. Для каких стран используются тарифные преференции и как определяется их размер?

9. В каком случае используются тарифные льготы?

10. Назовите условия и особенности механизма применения тарифных квот.

11. Что относится к таможенным платежам?

12. Что необходимо знать для определения базы для исчисления таможенных пошлин? 

13. Какие виды ставок таможенных пошлин Вы знаете?

14. Нормами законодательства каких стран регулируется установление, введение и применение НДС и акцизов ?

15. Назовите особенности уплаты акцизов.

16. Как определить налоговую базу по акцизам в зависимости от установленных в отношении подакцизных товаров ставок ?

17. Что выступает в качестве объектов обложения акцизами ?

18. Что Вы понимаете под таможенным сбором и какие виды сборов Вы знаете?

19. Каким образом устанавливаются виды и ставки таможенных сборов ?

20. От чего зависит и как определяется размер таможенного сбора?

21. У кого возникает обязательство уплатить таможенный сбор?

22. В каких случаях не уплачиваются таможенные сборы за совершение таможенных операций?

Тестовые задания
1. Какой курс валют и ставки таможенных пошлин необходимо применять в соответствии с ТК ЕАЭС? 

а) действующие на день регистрации таможенным органом заявления о выпуске товаров до подачи декларации на товары в отношении ввозимых на таможенную территорию Евразийского экономического союза товаров;
б) действующие на день ввоза товаров на таможенную территорию Евразийского экономического союза товаров;
в) действующие на момент пересечения товара таможенной территории Евразийского экономического союза;

г) нет верного ответа.

2. Какой режим внешней торговли предусматривает взимание таможенных пошлин в размере 75 процентов от ставок ввозных таможенных пошлин Единого таможенного тарифа Евразийского экономического союза ?

а) режим свободной торговли;
б) режим наибольшего благоприятствования;
в) преференциальный режим;

г) национальный режим.

3. Что лежит в основе режима свободной торговли?

а) использование преференциальных пошлин;
б) отмену количественных ограничений во взаимной торговле;
в) использование понижающего коэффициента при расчете размера подлежащей уплате ввозной таможенной пошлины;

г) отмену и неприменение в дальнейшем тарифных и количественных ограничений во взаимной торговле.

4. Установите соответствие при распределении сумм ввозных таможенных пошлин между государствами-членами ЕАЭС:

	1. Республика Армения
	а)   85,32 %

	2. Республика Беларусь
	б)   7,11 %

	3. Республика Казахстан
	в)   4,56 %

	4. Киргизская Республика
	г)   1,9 %

	5. Российская Федерация
	д)   1,11 %


5. Как определяется размер специфической таможенной пошлины ?

а) от стоимости, превышающей лимитную стоимость товара;
б) в виде процента от таможенной стоимости товара;
в) в виде твердой фиксированной ставки с единицы продукции;

г) с разницы стоимости ввозимой продукции к стоимости национальных товаров в оптовых ценах.

6. От чего зависит база для исчисления таможенных пошлин? 

а) вида и количества ввозимого (вывозимого) товара;
б) вида товара и применяемых видов ставок таможенных пошлин;
в) применяемого таможенного режима;

г) страны ввоза товара.

7. На какой срок может предоставляться отсрочка (рассрочка) уплаты таможенных пошлин без уплаты процентов за ее использование в отношении товаров, помещаемых под таможенную процедуру выпуска для внутреннего потребления?

а) не более трех месяцев;
б) не более одного месяца;
в) не более шести месяцев;

г) не более двенадцати месяцев.

8. Что включается в налогооблагаемую базу при расчете НДС?

а) таможенная стоимость товара, увеличенная на размер таможенного сбора;
б) таможенная стоимость товара, увеличенная на размер акциза;
в) таможенная пошлина и размер акциза;

г) таможенная стоимость товара, увеличенная на размер таможенной пошлины и величину акциза, если товар является подакцизным.

9. У кого возникает обязанность по уплате таможенных сборов?

а) у декларанта;
б) у перевозчика;
в) у юридического или физического лица;

г) нет верного варианта ответа.

10. Сколько рублей составляет ставка таможенного сбора за принятие таможенными органами предварительного решения о стране происхождения товаров? 

а) 50;
б) 300;
в) 28000;

г) 100.

Тема 16 Нетарифные методы регулирования внешнеэкономической деятельности
1. Понятие нетарифных методов регулирования внешнеэкономической деятельности.

2. Количественные ограничения экспорта и импорта.
3. Технические и антидемпинговые меры, таможенные формальности. 
4. Нетарифные меры регулирования внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь.
Вопросы для самоконтроля

1. Нетарифные меры – это…

2. В чём заключаются особенности нетарифных мер в соответствии с классификацией ЮНТАД?

3. Для чего необходимо квотирование во внешнеторговой деятельности?

4. В чём заключается механизм лицензирования во внешней торговле?

5. В каких случаях применяются меры «добровольного самоограничения поставок»?   

6. Для каких видов товаров, перемещаемых через таможенную границу государства, обязательными являются требования к безопасности и соблюдение технических норм?

7. В чём заключается сущность антидемпинговых мер во внешней торговле?

8. Для чего необходимы предписания таможенных органов во внешней торговле?

9. Для каких целей применяются правила происхождения товаров?

10. Какие меры нетарифного регулирования применяются в Республике Беларусь?

Тестовые задания

1. В соответствии с классификацией ЮНКТАД меры нетарифного регулирования представлены:

1) квотированием и лицензированием;

2) административными и экономическими;

3) техническими и нетехническими;

4) финансовыми и ценовыми.
2. К нетарифным мерам не относится:

1) квотирование;

2) лицензирование;

3) санитарные и фитосанитарные;  

4) экспортные субсидии.
3. Административные меры нетарифного регулирования не включают:

1) лицензирование;

2) фитосанитарный контроль;

3) эмбарго;

4) антидемпинговые пошлины.
4. Экономические меры нетарифного регулирования включают:

1) квотирование;

2) компенсационные пошлины;

3) монополистические;

4) технические.
5. Что представляет собой генеральная лицензия ?
1) разовое разрешение на право импорта (экспорта) определенных товаров из перечисленных в ней государств без ограничения объема и стоимости;

2) постоянно действующее разрешение на право импорта (экспорта) определенных товаров из перечисленных в ней государств с ограничением объема и стоимости;

3) постоянно действующее разрешение на право импорта (экспорта) определенных товаров из перечисленных в ней государств без ограничения объема и стоимости;

4) разовое разрешение на право импорта (экспорта) определенных товаров из перечисленных в ней государств с ограничением объема и стоимости.

6. Как называется деятельность по подтверждению соответствия продукции установленным требованиям ?
1) лицензирование;

2) сертификация;

3) квотирование;

4) экспортный контроль.
7.
Какой из нижеперечисленных государственных органов Республики Беларусь выдает лицензии на экспорт/импорт товаров ?
1) Министерство экономики;

2) Министерство иностранных дел;

3) Министерство финансов;

4) Министерство антимонопольного регулирования и торговли.
8. Назовите основной наднациональный орган ЕАЭС, регулирующий вопросы таможенно-тарифного и нетарифного регулирования: 

а) Высший Евразийский экономический совет;

б) Евразийская экономическая комиссия;

в) Евразийский межправительственный совет;

г) Суд Евразийского экономического союза.
9.
При определении страны происхождения товара в соответствии с правилом «адвалорной доли» для Республики Беларусь доля импортных материалов в стоимости полученного готового продукта не должна превышать:

а) 30 %;

б) 40 %;

в) 50 %;

г) 60 %.
10. Как называется вид демпинга, при котором поставщик не обладает достаточной ценовой информацией на рынке импортера ? 

а) постоянный; 

б) непреднамеренный;

в) эпизодический;

г) разбойничий.

Тема 17 Валютное регулирование и валютный контроль
1. Понятие и виды валют.

2. Особенности формирования курса национальной валюты в Республике Беларусь.

3. Общие направления валютного регулирования в Республике Беларусь.
4. Валютный контроль в Республике Беларусь.
Вопросы для самоконтроля
1 Дайте определение понятию «валюта».

2 Какие виды валют Вы знаете? Охарактеризуйте их.

3 Что относят к национальной валюте Республики Беларусь?

4 Дайте определение понятию «валютный курс».

5 Какие виды валютных курсов Вы знаете? Охарактеризуйте их.

6 В чём заключаются особенности белорусского рубля как национальной валюты?

7 Каковы особенности формирования курса национальной валюты в Республике Беларусь?

8 Что включает в себя понятие «валютные операции»?

9 Какие виды валютных операций применяются в практике Республики Беларусь? Охарактеризуйте их.

10  Определите общие направления валютного регулирования в Республике Беларусь?

Тестовые задания

1. Как называется установленная законом денежная единица какого-либо государства ?
1) национальная валюта;

2) иностранная валюта;

3) международное платежное средство;

4) клиринг.
2. Какие валюты свободно и без ограничений обменивают на любые виды иностранных валют  ?
1) свободно конвертируемые валюты;

2) частично конвертируемые валюты;

3) неконвертируемые валюты;

4) международные счетные валютные единицы.
3. Как называется соотношение между двумя валютами, устанавливаемое в законодательном порядке ?
1) паритет национальной валюты;

2) условия конвертируемости национальной валюты;

3) режим курса иностранной валюты;

4) режим курса национальной валюты.
4. Какие международные организации осуществляют Межгосударственное валютное регулирование ?
1) Международный валютный фонд;

2) Европейский валютный институт;

3) Всемирный банк;

4) Всемирная торговая организация.
5. Что предусматривает изменение учетной ставки Национального банка с целью регулирования валютного курса ?
1) дисконтная политика;

2) политика валютных ограничений;

3) девизная политика;

4) налоговая политика.
6. Что из нижеперечисленного является характерными чертами белорусского рубля ?
1) свободная конвертируемость;

2) фиксирование к российскому рублю;

3) косвенная котировка по отношению к иностранным валютам;

4) фиксирование к корзине валют.
7. Что Вы понимаете под валютной интервенцией ?
1) вмешательство международных организаций в систему национального валютного регулирования путём навязывания своих условий;

2) вмешательство государственных органов валютного регулирования с целью обеспечения сбалансированного соотношения спроса и предложения на валютном рынке для поддержания курса национальной валюты;

3) повышенный спрос на иностранную валюту со стороны нерезидентов государства;

4) повышенный спрос на иностранную валюту со стороны резидентов государства.
8. Какие из нижеперечисленных организаций выступают в качестве Агентов валютного контроля и подотчетны Национальному банку:

1) таможни;

2) республиканские органы государственного управления;

3) банки и небанковские кредитно-финансовые организации;

4) страховые компании.
9. Назовите орган валютного регулирования, в компетенцию которого входит выдача разрешения на осуществление валютных операций:

1) Совет Министров;

2) Комитет государственного контроля;

3) Национальный Банк;

4) Таможенный комитет.
10. Что из нижеперечисленного относится к направлениям валютного контроля ?
1) проверка целевого и эффективного использования бюджетных средств;

2) проверка полноты и достоверности учета и отчетности по валютным операциям;

3) проверка деятельности автономных и бюджетных учреждений;

4) проверка бизнес-плана и особенно финансовых планов развития предприятия.

Тема 18 Экономическая эффективность внешнеэкономической деятельности 

1. Понятие и виды эффективности во внешнеэкономической деятельности.

2. Показатели оценки эффективности внешнеэкономической деятельности государства (региона).

3. Показатели оценки эффективности внешнеэкономической деятельности организации (предприятия).
Вопросы для самоконтроля
1 Что принято понимать под «экономической эффективностью» и «экономическим эффектом» во внешнеэкономической деятельности предприятия?

2 Какие показатели позволяют оценить эффективность внешнеэкономической деятельности страны (региона)?

3 Какие факторы оказывают влияние на эффективность внешнеэкономической деятельности предприятия?

4 Каковы основные задачи оценки экономической эффективности экспортно-импортных операций предприятия?

5 Какие показатели рассчитывают при анализе оборотных средств, вовлечённых во внешнеэкономическую деятельность предприятия?

6 Каковы особенности анализа коммерческих расходов по экспорту и импорту товаров?

7 В чём заключается экономическая целесообразность экспортных операций для предприятия?

8 Какой показатель используют при оценке эффективности экспортных операций предприятия?

9 В каких случаях импорт товаров для предприятия является экономически оправданным?

10  Каким образом рассчитывается коэффициент отдачи оборотных средств, вовлечённых во внешнеэкономическую деятельность предприятия?

Тестовые задания
1 Экспортёры товаров выигрывают, если:

1) в стране увеличиваются инфляционные процессы;

2) в стране уменьшаются инфляционные процессы;

3) цены на экспортную продукцию остаются неизменными;

4) цены на импортную продукцию снижаются.
2 Экспорт для предприятия экономически оправдан в случае, если:

1) продукция не находит сбыта на внутреннем рынке;

2) доход от экспорта превысит доход от реализации товара на внутреннем рынке;

3) предприятие диверсифицирует свою деятельность;

4) все ответы верны.
3  Критический импорт ( это:

1) товары, потребность в которых частично удовлетворяется за счет закупок на внешнем рынке;

2) товары, производство которых является нецелесообразным в стране;

3) сырье, запасами которого страна не обладает или обладает в ограниченном количестве, и не может обойтись;

4) сырье, необходимое для обеспечения производственного процесса субъект хозяйствования.
4
Внешнеторговый оборот страны ( это:
1) весь экспорт страны, за исключением гуманитарных поставок и помощи;
2) сумма экспорта и импорта;
3) все экспортные поставки;
4) весь экспорт, за исключением необлагаемых налогом товаров.
5
Сальдо внешнеторговой деятельности рассчитывается как:

1) сумма экспорта и импорта;

2) разница между импортом и экспортом;

3) разница между экспортом и импортом;

4) отношение экспорта к импорту.
6
Коэффициент сбалансированности внешнеторговой деятельности рассчитывается:

1) отношением экспорта к импорту;

2) разница между экспортом и импортом;

3) отношением сальдо внешнеторговой деятельности к внешнеторговому обороту;

4) отношением внешнеторгового оборота к сальдо внешнеторговой деятельности.
7
Относительным показателем во внешнеэкономической деятельности является:

1) сальдо внешнеторговой деятельности;

2) объем экспорта;

3) внешнеторговый оборот;

4) импортная квота.
8
Производственная себестоимость экспортных товаров включает:

1) материальные затраты, оплату труда, отчисления на социальные нужды, амортизационные отчисления и прочие затраты;

2) материальные затраты и затраты на транспортировку;

3) коммерческие расходы за минусом расходов на оплату труда;

4) материальные затраты и амортизационные отчисления.
9
На уровень коммерческих расходов предприятия оказывает влияние:

1) цена товара;

2) затраты на страхование;

3) затраты на проектно-исследовательские работы;

4) паушальный платеж.
10 Рентабельность экспортных продаж рассчитывается:

1) отношением прибыли от реализации продукции на экспорт к себестоимости экспортируемой продукции;

2) отношением чистой прибыли к прибыли от реализации продукции на экспорт;

3) отношением прибыли от реализации продукции на экспорт к выручке от реализации продукции на экспорт;

4) отношением чистой прибыли к себестоимости экспортируемой продукции.

ПЕРЕЧЕНЬ ТЕМ РЕФЕРАТИВНЫХ РАБОТ 
1 Современный уровень развития мировой экономики

2 Оффшорный бизнес и налоговые гавани

3 Основные направления экономического сотрудничества Республики Беларусь и стран Европейского союза

4 Особенности белорусско-китайских экономических отношений: современное состояние и перспективы развития

5 Опыт создания и проблемы развития еврорегионов на территории Республики Беларусь

6 Место и роль Республики Беларусь в системе мирохозяйственных связей
7 Развитие взаимодействия Республики Беларусь с Европейским союзом.
8 Взаимодействие Республики Беларусь и Китая в области науки, техники и инноваций.
9 Развитие двусторонних отношений Республики Беларусь со странами СНГ и Грузией.

10 Новые перспективы национальных интересов государств-участников ЕАЭС.

11  Опыт работы на внешнем рынке специализированных внешнеэкономических организаций государственного уровня.

12 Место и роль торговых домов и трейдинговых компаний в осуществлении внешнеэкономической деятельности.

13 Торгово-промышленная палата – содействующая организация в осуществлении внешнеэкономической деятельности.

14  Опыт создания и пути развития организаций с иностранными инвестициями в Республике Беларусь.

15 Инвестиционный климат в Республике Беларусь.

16 Стратегии вхождения Республики Беларусь в глобальную инвестиционную систему.

17 Влияние международных организаций (ООН, МВФ, Всемирного банка, ЕБРР) на развитие инвестиционной деятельности в Республике Беларусь.

18 Проблемы функционирования и перспективы развития СЭЗ на территории Республики Беларусь (на примере ……).
19 Инвестиционные проекты и особенности их реализации на территории СЭЗ (на примере инвестиционного проекта, реализуемого на территории СЭЗ Республики Беларусь).

20  Особенности государственного регулирования операций встречной торговли в международной практике.

21  Отличительные особенности торговых и промышленных компенсационных сделок. 

22  Толлинг как один из видов международных встречных операций. 

23  Контрагенты на мировом рынке и принципы их подбора

24  Организационная подготовка переговоров с иностранными организациями при заключении контракта

25  Деловой протокол и этикет при проведении переговоров с иностранными партнёрами

26  Особенности страхования валютных рисков при исполнении внешнеторговой сделки.

27  Страхование экспортных кредитов государственными и частными страховыми компаниями.

28   Транспортное страхование на условиях Инкотермс-2010.

29  Факторинг и форфейтинг как нетрадиционные способы обеспечения исполнения обязательств внешнеторговой сделки.

30  Проблемы и перспективы развития лизинга как формы поддержки субъектов хозяйствования Республике Беларусь при выходе на внешний рынок.
31  Актуальные вопросы развития международного лизинга в Республике Беларусь.
32  Современное состояние и перспективы развития международного инжиниринга.
33  Государственная поддержка развития туристской индустрии в Республике Беларусь.
34  Основные направления эффективного развития туристической сферы в Республике Беларусь.
35  Международная лицензионная торговля: тенденции развития и механизм регулирования.  
36  Лицензионная торговля в Республике Беларусь: современное состояние и перспективы развития.

37  Особенности подготовки и подписания лицензионного соглашения в международной коммерческой практике.

38  Контрактное оформление различных видов посреднических услуг в международной коммерческой практике.

39  Отличительные признаки договора комиссии от договора поручения при использовании услуг посредников.

40  Формы оплаты услуг торговых посредников, применяемые в международной коммерческой практике.

41  Франчайзинг как метод развития международного бизнеса: проблемы и перспективы. 

42  Франчайзинг как способ выхода Республики Беларусь на внешний рынок.

43   Сравнительная характеристика развития франчайзинга в Республике Беларусь и в зарубежных странах.

44  Организационно-правовые основы развития франчайзинга в Республике Беларусь.

45  Белорусская торгово-промышленная палата и её роль в развитии внешнеэкономической деятельности 

46  Зарубежные торгово-экономические службы Республики Беларусь

47  Дипломатические документы и их характеристика

48  Единая Товарная номенклатура внешнеэкономической деятельности Евразийского экономического союза. 

49  Методы определения таможенной стоимости товара и особенности их применения.

50  Особенности таможенно-тарифного регулирования стран-участниц ЕАЭС с третьими странами.

51  Особенности нетарифного регулирования внешнеэкономической деятельности в условиях ЕАЭС 

52  Защитные меры, применяемые при регулировании внешнеторговой деятельности в Республике Беларусь

53  Мировые валютные системы и их характеристика 

54  Платёжный баланс как отражение объёма, структуры и направлений внешнеэкономических связей и внешнеэкономической деятельности государства

55  Валютный рынок Республики Беларусь: этапы становления и направления регулирования

56  Проблемы создания и функционирования единого валютного рынка стран СНГ

ПЕРЕЧЕНЬ ВОПРОСОВ К ЭКЗАМЕНУ

1. Понятие мировой экономики и тенденции ее развития.

2. Глобализация как новая ступень интернационализации мирового хозяйства.

3. Интеграция экономики Республики Беларусь в мировую рыночную систему.

4. Иностранные инвестиции как фактор экономического роста, их сущность и виды.

5. Правовое регулирование иностранных инвестиций на международном и национальном уровнях.

6. Инвестиционный климат страны: понятие, методы оценки и место Республики Беларусь в рейтингах

7. Иностранные инвестиции в Республике Беларусь: современное состояние и тенденции развития
8. Принципиальное отличие внешнеэкономической деятельности от внешнеэкономических связей.

9. Формы внешнеэкономической деятельности, их характеристика.

10. Современное состояние развития внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь.

11. Понятие, виды, права и обязанности субъектов ВЭД.

12. Порядок проведения государственной регистрации и присвоения статуса «Добросовестный участник ВЭД» в РБ.
13. Потребители и посредники как участники ВЭД.
14. Виды международных компенсационных сделок.

15. Механизм реализации компенсационных сделок на коммерческой основе.

16. Сделки на основе производственного сотрудничества и их характеристика.

17. Организация и порядок проведения преддоговорной работы на предприятии.

18. Характеристика основных преддоговорных документов.

19. Подготовка к заключению контракта купли-продажи товара.

20. Оферта, запрос, заказ и их содержание.

21. Процедура подготовки импортной сделки.

22. Классификация международных коммерческих операций.

23. Внешнеторговые операции купли-продажи товаров и их характеристика.

24. Сущность и виды международных контрактов купли-продажи товаров.

25. Структура международного контракта купли-продажи товаров.

26. Базисные условия поставки: ИНКОТЕРМС – 2010.

27. Структура и общие положения контракта международной купли-продажи товаров: вводная часть, предмет контракта, количество товара и их характеристика.

28. Структура и общие положения контракта международной купли-продажи товаров: качество товара, его характеристика.

29. Структура и общие положения контракта международной купли-продажи товаров: цена и общая стоимость, их характеристика.

30. Структура и общие положения контракта международной купли-продажи товаров: условия платежа, срок и дата поставки, их характеристика.

31. Структура и общие положения контракта международной купли-продажи товаров: упаковка-маркировка, санкции за нарушение условий договора, их характеристика.

32. Структура и общие положения контракта международной купли-продажи товаров: форс-мажор, сдача-приемка товара, их характеристика.

33. Структура и общие положения контракта международной купли-продажи товаров: претензии, страхование, прочие условия, их характеристика.

34. Понятие и виды неустойки.

35. Залог.

36. Поручительство.

37. Страхование рисков.

38. Факторинг и форфейтинг.
39. Анализ оборотного капитала, вовлеченного во внешнеэкономическую деятельность.

40. Анализ накладных расходов по экспорту и импорту товаров.

41. Оценка эффективности экспортно-импортных операций.

42. Оценка рациональности использования оборотного капитала в экспортно-импортных операциях.

43. Услуги как предмет международной торговли, признаки их классификации.

44. Международная торговля инженерно-техническими услугами.

45. Международный туризм.

46. Международный лизинг.

47. Торговое посредничество: понятие, необходимость и целесообразность использования во внешнеэкономической деятельности.

48. Виды договоров с внешнеторговыми посредниками и особенности их заключения в Республике Беларусь.

49. Состояние и современные тенденции развития международного рынка информации.

50. Торговля патентуемыми и не патентуемыми научно-техническими знаниями.

51. Требования к изобретениям, товарным знакам, промышленным образцам.

52. Операции по обмену результатами научно-исследовательских работ.

53. Понятие валютной системы и характеристика ее элементов.

54. Процесс формирования механизма валютного регулирования в РБ.

55. Организационно-правовые аспекты валютного регулирования ВЭД в РБ.

56. Управление внешнеэкономической деятельностью: содержание, принципы, функции, методы.

57. Структура государственного управления внешнеэкономической деятельностью Республики Беларусь.

58. Органы государственного управления внешнеэкономической деятельностью, их функции.

59. Уровни системы управления внешнеэкономической деятельностью Республики Беларусь.

60. Понятие и виды франчайзинга.

61. Преимущества и недостатки франчайзинга для всех участников франчайзинговой системы.

62. Договор франчайзинга: понятие, содержание, особенности заключения и исполнения.

63. Таможенный тариф: понятие, цели, виды ставок ввозных таможенных пошлин, тарифные льготы и преференции.

64. Торговые режимы Республики Беларусь и их характеристика.

65. Виды таможенных платежей и особенности их расчета.

66. Понятие нетарифных методов регулирования внешнеэкономической деятельности и особенности их использования в Республике Беларусь.

67. Меры административного воздействия и их характеристика.

68. Применение мер нетарифного регулирования на территории ЕЭАС в отношении третьих стран.

69. Количественные ограничения и особенности их применения в международной практике.

69. Запрет ввоза (вывоза) на таможенную территорию (с таможенной территории) Евразийского экономического союза товаров.

70. Разрешительный порядок ввоза (вывоза) на таможенную территорию (с таможенной территории) Евразийского экономического союза товаров.
КРИТЕРИИ ОЦЕНОК ПО ДИСЦИПЛИНЕ

(на основании письма Министерства образования Республики Беларусь

от 28.05.2013 г. № 09-10/53-ПО)

Десятибалльная шкала в зависимости от величины балла и отметки включает следующие критерии:

10 (десять) баллов, зачтено выставляется за систематизированные, глубокие и полные знания по всем разделам учебной программы учреждения высшего образования по учебной дисциплине, а также по основным вопросам, выходящим за её пределы; за точное использование научной терминологии (в том числе на иностранном языке), грамотное, логически правильное изложение ответа на вопросы; за безупречное владение инструментарием учебной дисциплины, умение его эффективно использовать в постановке и решении научных и профессиональных задач; за выраженную способность самостоятельно и творчески решать сложные проблемы в нестандартной ситуации; за полное и глубокое усвоение основной,  дополнительной литературы, по изучаемой учебной дисциплине; за умение свободно ориентироваться в теориях, концепциях и направлениях по изучаемой учебной дисциплине и давать им аналитическую оценку, использовать научные достижения других дисциплин; за творческую самостоятельную работу на практических, лабораторных занятиях, активное творческое участие  в групповых обсуждениях, высокий уровень культуры исполнения заданий.

9 (девять) баллов, зачтено выставляется за систематизированные, глубокие и полные знания по всем разделам учебной программы учреждения высшего образования по учебной дисциплине; за точное использование научной терминологии (в том числе на иностранном языке), грамотное, логически правильное изложение ответа на вопросы; за владение инструментарием учебной дисциплины, умение его эффективно использовать в постановке и решении научных и профессиональных задач; за способность самостоятельно и творчески решать сложные проблемы в нестандартной ситуации в рамках учебной программы учреждения высшего образования по учебной дисциплине; за полное усвоение основной и дополнительной литературы, рекомендованной учебной программой учреждения высшего образования по учебной дисциплине; за умение ориентироваться в теориях, концепциях и направлениях по изучаемой учебной дисциплине и давать им аналитическую оценку; за систематическую, активную самостоятельную работу на практических, лабораторных занятиях, творческое участие в групповых обсуждениях, высокий уровень культуры исполнения заданий.

8 (восемь) баллов, зачтено выставляется за систематизированные, глубокие и полные знания по всем разделам учебной программы учреждения высшего образования по учебной дисциплине в объеме учебной программы учреждения высшего образования по учебной дисциплине; за использование научной терминологии (в том числе на иностранном языке), грамотное, логически правильное изложение ответа на вопросы, умение делать обоснованные выводы и обобщения; за владение инструментарием учебной дисциплины (методами комплексного анализа, техникой информационных технологий), умение его использовать в постановке и решении научных и профессиональных задач; за способность самостоятельно решать сложные проблемы в рамках учебной программы учреждения высшего образования по учебной дисциплине; за усвоение основной и дополнительной литературы, рекомендованной учебной программой учреждения высшего образования по учебной дисциплине; за умение ориентироваться в теориях, концепциях и направлениях по изучаемой учебной дисциплине и давать им аналитическую оценку; за активную самостоятельную работу на практических, лабораторных занятиях, систематическое участие в групповых обсуждениях, высокий уровень культуры исполнения заданий.

7 (семь) баллов, зачтено выставляется за систематизированные, глубокие и полные знания по всем разделам учебной программы учреждения высшего образования по учебной дисциплине; за использование научной терминологии (в том числе на иностранном языке), грамотное, логически правильное изложение ответа на вопросы, умение делать обоснованные выводы и обобщения; за владение инструментарием учебной дисциплины, умение его использовать в постановке и решении научных и профессиональных задач; за свободное владение типовыми решениями в рамках учебной программы учреждения высшего образования по учебной дисциплине; за усвоение основной и дополнительной литературы, рекомендованной учебной программой учреждения высшего образования по учебной дисциплине; за умение ориентироваться в основных теориях, концепциях и направлениях по изучаемой учебной дисциплине и давать им аналитическую оценку; за самостоятельную работу на практических, лабораторных занятиях, участие в групповых обсуждениях, высокий уровень культуры исполнения заданий.

6 (шесть) баллов, зачтено выставляется за достаточно полные и систематизированные знания в объеме учебной программы учреждения высшего образования по учебной дисциплине; за использование необходимой научной терминологии, грамотное, логически правильное изложение ответа на вопросы,  умение делать обобщения и обоснованные выводы; за владение инструментарием учебной дисциплины, умение его использовать в решении учебных и профессиональных задач; за способность самостоятельно применять типовые решения в рамках, учебной программы учреждения высшего образования по учебной дисциплине; за усвоение основной литературы, рекомендованной учебной программой учреждения высшего образования по учебной дисциплине; за умение ориентироваться в базовых теориях, концепциях и направлениях по изучаемой дисциплине и давать им сравнительную оценку; за активную самостоятельную работу на практических, лабораторных занятиях, периодическое участие в групповых обсуждениях, высокий уровень культуры исполнения заданий.

5 (пять) баллов, зачтено выставляется за достаточные знания в объеме учебной программы учреждения высшего образования по учебной дисциплине; за использование научной терминологии, грамотное, логически правильное изложение ответа на вопросы, умение делать выводы; за владение инструментарием учебной дисциплины, умение его использовать в решении учебных и профессиональных задач; за способность самостоятельно применять типовые решения в рамках учебной программы учреждения высшего образования по учебной дисциплине; за усвоение основной литературы, рекомендованной учебной программой учреждения высшего образования по учебной дисциплине; за умение ориентироваться в базовых теориях, концепциях и направлениях по изучаемой учебной дисциплине и давать им сравнительную оценку; за самостоятельную работу на практических, лабораторных занятиях, фрагментарное участие в групповых обсуждениях, достаточный уровень культуры исполнения заданий.

4 (четыре) балла, зачтено выставляется за достаточный объем знаний в рамках образовательного стандарта высшего образования; за усвоение основной литературы, рекомендованной учебной программой учреждения высшего образования по учебной дисциплине; за использование научной терминологии, логическое изложение ответа на вопросы, умение делать выводы без существенных ошибок; за владение инструментарием учебной дисциплины, умение его использовать в решении стандартных (типовых) задач; за умение под руководством преподавателя решать стандартные (типовые) задачи; за умение ориентироваться в основных теориях, концепциях и направлениях по изучаемой учебной дисциплине и давать им оценку; за работу под руководством преподавателя на практических, лабораторных занятиях, допустимый уровень культуры исполнения заданий.

3 (три) балла, не зачтено выставляется за недостаточно полный объем знаний в рамках образовательного стандарта высшего образования; за знание части основной литературы, рекомендованной учебной программой учреждения высшего образования по учебной дисциплине; за использование научной терминологии, изложение ответа на вопросы с существенными, логическими ошибками; за слабое владение инструментарием учебной дисциплины, некомпетентность в решении стандартных (типовых) задач; за неумение ориентироваться в основных теориях, концепциях и направлениях изучаемой учебной дисциплины; за пассивность на практических и лабораторных занятиях, низкий уровень культуры исполнения заданий.

2 (два) балла, не зачтено выставляется за фрагментарные знания в рамках образовательного стандарта высшего образования; за знания отдельных литературных источников, рекомендованных учебной программой учреждения высшего образования по учебной дисциплине; за неумение использовать научную терминологию учебной дисциплины, наличие в ответе грубых, логических ошибок; за пассивность на практических и лабораторных занятиях, низкий уровень культуры исполнения заданий.

1 (один) балл, не зачтено выставляется за отсутствие знаний и (компетенций) в рамках образовательного, стандарта высшего образования, отказ от ответа, неявка на аттестацию без уважительной причины
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Пояснительная записка

Представительство Республики Беларусь как независимого государства, ориентированного на рыночные отношения и стремящегося к интеграции в мировое хозяйство, существенно изменило подход к сфере внешнеэкономической деятельности и процессам её регулирования. Данное обстоятельство усиливает необходимость углубления понимания теоретико-методологических и организационно-практических вопросов, связанных с анализом мировой практики, делает их актуальными для продвижения Республики Беларусь к равноправной интеграции в мировое хозяйство.

Целью дисциплины является овладение студентами основами экономики и управления внешнеэкономической деятельности предприятия.

Задачами дисциплины являются:

· анализ основных тенденций развития мирового хозяйства и их влияния на состояние внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь;

· ознакомление студентов с техникой подготовки и порядком заключения международных договоров купли-продажи товаров;

· овладение организационно-правовыми аспектами государственного регулирования внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь;

· ознакомление студентов с методологией оценки эффективности внешнеэкономической деятельности предприятия и выбор более прогрессивных методов ее ведения;

· формирование умений и навыков организации эффективного управления внешнеэкономической деятельностью предприятия.

Материал дисциплины основывается на ранее  полученных студентами знаниях по таким курсам, как «Экономическая теория», «Мировая экономика», «Экономика организации» и др.
В результате изучения дисциплины студенты должны

ЗНАТЬ:
· формы и виды внешнеэкономической деятельности;
· систему органов управления внешнеэкономической деятельностью в зарубежных странах и в Республике Беларусь;

· организацию процесса подготовки международных торговых сделок; 
· механизм заключения международных коммерческих операций купли-продажи товаров;

· особенности выполнения коммерческих операций купли-продажи услуг и результатов интеллектуальной собственности;

· методы таможенно-тарифного и нетарифного регулирования внешнеэкономической деятельности.

УМЕТЬ:
· анализировать международный торговый опыт с целью его адаптации в Республике Беларусь;

· использовать нормативно-правовые акты Республики Беларусь в сфере внешнеэкономической деятельности;

– проводить преддоговорную работу с иностранными партнерами;
· составлять международные контракты купли-продажи;
· работать с транспортными, таможенными, финансовыми документами, необходимыми при выполнении сделок;

· оценивать экономическую эффективность экспортно-импортных операций.

ИМЕТЬ НАВЫКИ:

для практической работы во внешнеторговых фирмах и органах управления внешнеэкономической деятельностью.

Дисциплина «Экономика и управление внешнеэкономической деятельностью» изучается студентами экономического факультета 3 курса специальности 1-25 01 07 «Экономика и управление на предприятии» в VI семестре: общее количество часов – 155; аудиторное количество часов – 126, из них: 
лекции – 30, из них УСР – 12;
практические занятия – 8; 
форма отчётности – экзамен.
форма обучения – дневная.
Формами текущей успеваемости являются контрольные работы, тестовые задания, реферативные и групповые задания.
СОДЕРЖАНИЕ УЧЕБНОГО МАТЕРИАЛА

1. Система мирохозяйственных связей и современные тенденции ее развития

Введение в дисциплину. Цель и задачи изучения дисциплины. Предмет и методы. Структура курса. Экономика и управление внешнеэкономической деятельностью в системе экономических наук. 

Тенденции развития мировой экономики. Глобализация мировой экономики. Понятие глобализации и локализации. Преимущества и недостатки глобализации в развитых и развивающихся странах. Формы проявления глобализации. Роль транснациональных корпораций в развитии мировой экономики. Ведущие в мире транснациональные корпорации. Транснациональные инвестиционные фонды. Свободные экономические зоны. Оффшорная система. Малый и средний бизнес и его роль в развитии международной торговли.
Торгово-экономические центры мировой экономики. Экономическая и политическая интеграция государств-членов ЕС. ЕС и страны Центральной и Восточной Европы. Отношения ЕС с Республикой Беларусь. Основные экономические последствия создания НАФТА. Развитие экономической интеграции в Азиатско-Тихоокеанском регионе.

Особенности интеграции экономики Республики Беларусь в мировую рыночную систему. Участие Республики Беларусь в межрегиональных и международных интеграционных объединениях. Восточноевропейский и западноевропейский векторы интеграции.
3. Внешнеэкономические связи – основа интегрирования Республики Беларусь в мировое хозяйство

Объективные предпосылки и необходимость развития внешнеэкономической деятельности. Внешние факторы, определяющие необходимость развития внешнеэкономической деятельности в условиях рыночной экономики. 

Характерные черты внешнеэкономической сферы Республики Беларусь в составе СССР. Направления реформирования внешнеэкономических связей. Стратегическая цель внешнеэкономической политики Республики Беларусь на современном этапе. Преимущества развития внешнеэкономической деятельности для предприятия.

Внешнеэкономические связи и внешнеэкономическая деятельность: понятие, цель, уровень управления, организация. Принципиальные отличия внешнеэкономической деятельности от внешнеэкономических связей.

Совокупность элементов внешнеэкономической деятельности и основные внешнеэкономические функции в составе хозяйственной деятельности экспортоориентированных предприятий и организаций. Производственно-хозяйственные, организационно-экономические и оперативно-коммерческие функции и их содержание.

Виды внешнеэкономической деятельности и их характеристика.

Понятие внешнеторговой деятельности. Методы государственного регулирования внешнеторговой деятельности в Республике Беларусь.

Производственная кооперация и научно-техническое сотрудничество: понятие и формы. Примеры международного сотрудничества 
Республики  Беларусь в области  производственного и
научно-технического кооперирования.

Международное инвестиционное сотрудничество. Особенности процесса иностранного инвестирования в экономику Республики Беларусь.

Валютные и финансово-кредитные операции как самостоятельный специфический вид внешнеэкономической деятельности. Особенности проведения операций во внешнеэкономической деятельности субъектов хозяйствования Республики Беларусь.

Развитие и реформирование сферы внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь.

Современное состояние внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь. Экспорт и импорт республики. Географическая и товарная структура внешней торговли. Финансовые показатели деятельности предприятий-экспортеров.

Интеграционные процессы с участием Республики Беларусь, их влияние на развитие внешнеэкономической деятельности. Развитие торгово-экономических отношений в рамках ТС/ЕАЭС.

Стратегические цели развития внешней торговли в Республике Беларусь. Проблемы вступления Республики Беларусь во ВТО.

3. Участники внешнеэкономической деятельности

Классификация субъектов внешнеэкономической деятельности, ее принципы. Основные характеристики субъектов внешнеэкономической деятельности, критерии их универсализации.

Состав экспортеров-производителей, работающих на внешнем рынке без посредников, и их целевые функции, место и роль в реализации стратегии внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь.

Характеристика участников внешнеэкономической деятельности по характеру совершаемых внешнеторговых операций. Экспортёры и импортёры. Представительство участников внешнеэкономической деятельности, играющих посредническую роль, их целевая ориентация. Содействующие организации, состав участников и профиль их деятельности, роль во внешнеэкономической сфере Республики Беларусь.

Характеристика участников внешнеэкономической деятельности в зависимости от их организационно-правовой формы. Открытые и закрытые акционерные общества.

Состав участников внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь. Правовые основы регулирования предпринимательства во внешнеторговой деятельности. 
4.  Международное инвестиционное сотрудничество

Международное движение капитала: понятие и формы. Понятие и виды иностранных инвестиций. Прямые и портфельные инвестиции. 

Правовое регулирование инвестиционной деятельности: международно-правовое, региональное и национальное. Особенности международно-правового регулирования (Конвенция MAGI, ICSID). Правовое регулирования инвестиционной деятельности стран СНГ, Таможенного союза, Евразийского экономического союза. Национальное законодательство в области инвестиционной деятельности.

Объемы и основные тенденции иностранного инвестирования в мире. Плюсы и минусы иностранного инвестирования для стран-кредиторов и заемщиков. Стимулы для привлечения инвестиции из-за рубежа. Роль человеческого капитала в привлечении иностранных инвестиций.
Понятие инвестиционного климата. Методы оценки инвестиционного климата. Организации и агентства, которые присваивают рейтинг инвестиционного климата стран в мировой экономике. Методика оценки кредитной безопасности Всемирного банка. Критерии индекса БЕРИ. Рейтинговая методология S&P. Методика агентства ICRG. Методика аналитического отдела журнала «Euromoney». Положение Республики Беларусь в рейтингах инвестиционного климата государств.
Иностранные инвестиции в Республике Беларусь: современное состояние и тенденции развития. Динамика поступления иностранных инвестиций в экономику Республики Беларусь за последние годы. Формы инвестирования.  Кредитные линии в Республике Беларусь. Создание и функционирование свободных экономических зон. Проблемы привлечения иностранных инвестиций в экономику Республики Беларусь. 
Понятие совместного предприятия. Правовая база и экономические основы функционирования совместных предприятий. Порядок государственной регистрации совместных предприятий. Особенности налогообложения совместных предприятий. Развитие совместного предпринимательства в Республике Беларусь. Проблемы и пути ускорения развития совместных предприятий в  Республике Беларусь. 

Свободные экономические зоны как  организационные структуры. Понятие и цели создания свободных экономических зон. Типы свободных экономических зон: экспортные, промышленные зоны, банковские и страховые зоны, технологические зоны, комплексные. Экономический механизм функционирования свободных экономических зон. Особенности функционирования свободных экономических зон в Республике Беларусь.

5. Международные торговые сделки

Разновидности внешнеторговых операций купли-продажи товаров. Экспортные операции. Импортные операции. Реэкспортные операции. Реимпортные операции.

Понятие и значение встречной торговли. Причины распространения встречной торговли в современных условиях. Современное состояние встречной торговли в мировой практике.

Виды международных компенсационных сделок.

Товарообменные и компенсационные сделки на безвалютной основе. Сделки с единовременной поставкой и длительными сроками исполнения. Понятие бартерных сделок, техника и особенности их выполнения. Базовое соглашение. Регулирование бартерных операций в Республике Беларусь.

Торговые компенсационные сделки. Краткосрочные компенсационные соглашения. Встречные и авансовые закупки. Понятие оффсетных сделок. Трехсторонние компенсационные сделки. Особенности операций «switch».

Понятие промышленных компенсационных сделок. Характеристика сделок «buy back», «о разделе продукции», «развитие - импорт». Особенности сделок промышленной компенсации.
6. Процедура и техника подготовки международной торговой сделки

Основные этапы проведения экспортно-импортных сделок. Подготовка к заключению контракта. Поиск и выбор контрагентов. Способы установления контактов с потенциальными покупателями. Заключение контракта купли-продажи товара. Исполнение контракта купли-продажи товара.

Понятие оферты и оферента. Виды оферты и их содержание: твердая, свободная, первая твердая.

Виды коммерческих предложений покупателя. Понятие заказа и запроса. Участие в торгово-промышленных выставках и ярмарках.

Возможные способы заключения экспортно-импортных сделок. Основные правила ведения деловой переписки. Требования к содержанию делового письма.

7. Процедура и техника заключения договоров международной купли-продажи товаров

Контракт как основной коммерческий документ, оформляющий внешнеторговую сделку. Виды контрактов и их характеристика: разовые, с периодической поставкой, с оплатой в денежной и товарной формах, предварительные, срочные.

Правовое регулирование договоров международной купли-продажи товаров. Регулирование внешнеторговых сделок Венской конвенцией ООН о договорах международной купли-продажи товаров 1980 г. Участники Конвенции. Действие Венской конвенции на территории Республики Беларусь. Структура Конвенции, области ее применения. Значение Конвенции ООН о договорах международной купли-продажи товаров.

Форма внешнеторгового контракта купли-продажи товаров. Устная форма сделки. Форма контракта и момент заключения сделки по законодательству Республики Беларусь.

Содержание контракта. Характеристика основных структурных разделов. 

Преамбула. Предмет контракта. Количество товара. Качество товара.

Цена и общая стоимость. Способ платежа. Срок поставки.

Упаковка. Маркировка. Санкции за нарушение условий контракта.

Форс-мажорные обстоятельства. Условия отгрузки. Приемка-сдача товара. Рекламации. Страхование.

Применимое право. Перечень документов для платежа. Лицензии. Прочие условия. Порядок расторжения контракта. Юридические адреса сторон.

Толкование базисных условий поставки в «ИНКОТЕРМС – 2010». Способ расположения терминов. Момент перехода рисков. Характеристика терминов групп C, D, E, F. Выбор условий поставки. Обязанности продавца и покупателя по таможенной очистке, заключению договора страхования и договора перевозки.
8. Способы обеспечения исполнения обязательств внешнеторговой сделки

Определение и характеристика основных способов обеспечения исполнения обязательств в международной коммерческой практике. Нормативно-правовая база регулирования способов обеспечения обязательств внешнеторговой сделки в Республике Беларусь.

Понятие и классификация неустоек. Фиксирование неустоек в контракте купли-продажи товаров.

Залог как способ обеспечения исполнения обязательств внешнеторговой сделки. Предмет залога. Виды залога. Особенности залога движимого и недвижимого имущества.

Сущность поручительства. Простое поручительство и солидарное. Понятие и виды гарантии. Банковская гарантия: понятие, оформление, цели использования. Фирменная гарантия. Личная гарантия. Условия предоставления правительственных гарантий.

Страхование риска непогашения кредита. Уступка права требования и перевод долга (цессия). Понятие и виды факторинга. Определение платы за факторинговое обслуживание. Преимущества и недостатки факторинга. Понятие и механизм форфейтинга. Преимущества и недостатки форфейтинга для сторон сделки.

Резервирование права собственности. Понятие задатка и аванса. Функции задатка. Выбор наиболее оптимальной формы расчета.

Защита от конъюнктурных колебаний цен и валютных рисков. Выбор валюты цены внешнеторгового контракта. Золотые и валютные оговорки, их виды и использование. Регулирование валютной позиции.

Способы обеспечения исполнения обязательств, используемые в практике коммерческой работы белорусскими предприятиями.

Оценка надежности способов, обеспечивающих исполнение обязательств во внешнеторговых сделках.
9. Международные коммерческие операции купли-продажи услуг

Виды международных операций купли-продажи услуг по классификации Всемирной торговой организации. Роль услуг в развитии международной торговли. Факторы, способствующие развитию рынка услуг.

Содержание понятия "международный инжиниринг". Виды инженерно-технических услуг. Комплексный инжиниринг. Отличительные особенности инжиниринговых услуг. Предпосылки возникновения и этапы развития международного обмена инженерно-техническими услугами. Факторы, влияющие на рост инжиниринговых операций в современных условиях. Разновидности фирм, выполняющих инжиниринговые работы.

Международные арендные операции: понятие, виды и их сущность.
Понятие лизинга. Отличия лизинга от аренды, купли-продажи товаров, кредита. Виды лизинга. Механизм финансового и оперативного лизинга. Особенности возвратного лизинга. Механизм экспортного, импортного и транзитного лизинга. Преимущества лизинга для производителя, лизинговой фирмы, лизингополучателя. Категории фирм, выполняющих международные операции лизинга. Масштабы международного лизинга.
Развитие лизинга в Республике Беларусь и особенности его регулирования.

Понятие международного туризма. Предпосылки развития международного туристического рынка. Факторы, формирующие туристический спрос. Страны-поставщики и потребители туристических услуг. Виды услуг на международном рынке туризма. Система "time share".Виды соглашений о предоставлении туристических услуг. Изучение международного рынка туризма.
Организация международного туризма в Республике Беларусь.

Мировой рынок информационных услуг: понятие, причины возникновении, этапы становления. Поставщики информационных услуг. Виды информации, предоставляемой на рынке информационных услуг. Электронные сделки. Электронные коммуникации. Потребители информационных услуг. Современные особенности развития рынка информационных услуг. Информационные посредники. Роль компьютеризации в развитии рынка информационных услуг. Лидеры на мировом рынке купли-продажи информации. Рынок информационных услуг США, стран Европейского Союза, Японии. Роль государства в регулировании сферы информационных услуг.
Развитие рынка информационных услуг в Республике Беларусь.
10.
Внешнеторговые операции купли-продажи прав интеллектуальной собственности

Содержание понятий «патент» и «лицензия». Значение международного лицензирования.  Особенности международной торговли лицензиями. Отличия купли-продажи лицензий от купли-продажи товаров.

Патентуемые и не патентуемые научно-технические знания. Отличительные особенности ноу-хау. Требования к изобретениям, товарным знакам, промышленным образцам. Операции по обмену результатами научно-исследовательских работ 

Международное патентное право и его действие в Республике Беларусь. Парижская Конвенция об охране промышленной собственности. Мадридское соглашение о международной регистрации товарных знаков.

Значение международного лицензирования. Соглашения о международном лицензировании, их виды, содержание. Методы определения лицензионного вознаграждения. Паушальный платеж, роялти. 

Состояние рынка купли-продажи международных лицензий в Республике Беларусь. Охрана промышленной собственности в республике.
11. Внешнеторговые посреднические операции

Методы осуществления международных коммерческих операций. Особенности и преимущества прямых связей. 

Понятие внешнеторгового посредничества. Влияние компаний – посредников по странам и товарным потокам. Необходимость и целесообразность использования услуг посредников. Недостатки проведения внешнеторговых операций через посредников. Требования, предъявляемые к торговым посредникам. Основные критерии выбора посредника.

Основные виды международных торгово-посреднических операций. Факторы, определяющие различие видов торгового посредничества.

Виды внешнеторговых посредников. Организации-посредники. Международные универсальные компании. Специализированные международные торговые компании. Международные торговые компании.

Специализированные посредники. Особенности организации работы дилеров. Дистрибьютор, джоббер, организатор. Виды операций по перепродаже товаров.

Агенты и брокеры: агенты по закупке, по сбыту товаров; комиссионеры, консигнаторы, коммивояжеры. Виды комиссионных и брокерских операций.

Договоры с внешнеторговыми посредниками в Республике Беларусь. Особенности содержания договоров комиссии и поручения. Условия работы посредников на рынках. Регулирования порядка заключения и содержания внешнеторговых договоров Гражданским кодексом Республики Беларусь. 
12. Франчайзинг как метод развития международного бизнеса

Международный франчайзинг. Понятие франчайзинга, франшизы. Виды франчайзинга, франшизы, их характеристика. Организационная структура управления франчайзинговой системой. Преимущества и недостатки франчайзинга для франчайзера, франчайзи и потребителя. 

Формирование отношений в системе франчайзинга. Организационно-правовая основа взаимоотношений в системе франчайзинга. 

Международный опыт работы на основе договоров франчайзинга. Взаимоотношения сторон по договору франчайзинга. Состав и содержание франшизных договоров. 

Развитие франчайзинга в Республике Беларусь.

14. Основы государственного регулирования внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь

Сущность и методы государственного регулирования внешнеэкономической деятельности. Характер внешнеэкономической политики государства. Политика протекционизма. Политика свободы торговли. Методы государственного регулирования внешнеэкономической деятельности: экономические, административные, организационно-правовые; их характеристика. Анализ системы государственного регулирования внешнеэкономической деятельности. Таможенно-тарифное регулирование, нетарифное регулирования, валютное регулирования и валютный контроль, стимулирование экспорта. Особенности межгосударственной и национальной систем регулирования.

Правовые основы государственного регулирования внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь. Многосторонние и двусторонние договоры. Соглашения и договоры с международными организациями. Послания Президента Республики Беларусь к белорусскому народу. Бюджет страны. Программные документы во внешнеэкономической деятельности государства. Комплексные документы, заложившие основу государственного регулирования внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь. Основные нормативно-правовые акты национальной системы государственного регулирования внешнеэкономической деятельности. 

Система органов государственного управления внешнеэкономической деятельностью в Республике Беларусь. Функции и полномочия Президента, Парламента, Совета Министров.

Министерство иностранных дел Республики Беларусь: структура, функции. Роль других министерств и ведомств в регулировании внешнеэкономической деятельности – Министерства финансов, Министерства торговли, Министерства экономики, Национального банка и других. Роль местных органов власти в управлении внешнеэкономической деятельности. Цели и направления деятельности Торгово-промышленной палаты. Основные задачи торговых представительств и советников по торгово-экономическим вопросам.

14. Управление внешнеэкономической деятельностью в зарубежных странах

Аппарат государственного управления внешнеэкономической деятельностью в США.

Особенности управления внешнеэкономической деятельностью в Германии.

Направления деятельности Министерства торговли и промышленности Великобритании.

Институциональные основы управления экспортно-импортными операциями в Японии.

Управление внешнеэкономической деятельностью во Франции.

Особенности регулирования внешнеэкономической деятельности и стимулирования экспорта в Китае.

15. Таможенное  регулирование внешнеэкономической деятельности

Понятие таможенного тарифа. Единый таможенный тариф Таможенного союза Республики Беларусь, Республики Казахстан и Российской Федерации. Основные цели применения таможенного тарифа. Виды таможенных тарифов. Таможенная стоимость.

Методы определения таможенной стоимости товара: по цене сделки с ввозимыми товарами, по цене сделки с идентичными товарами, по цене сделки с однородными товарами, вычитания стоимости, сложения стоимости, резервный метод.

Таможенные процедуры и их характеристика. Сравнительная таблица таможенных процедур Таможенного кодекса Таможенного Союза и таможенных режимов, таможенной процедуры таможенного транзита Республики Беларусь.
Международные товарные номенклатуры. Использование в Республике Беларусь товарной номенклатуры внешнеэкономической деятельности. Характеристика кода товара.

16. Нетарифные методы регулирования внешнеэкономической деятельности
Определение нетарифных ограничений и их цель. Классификация нетарифных ограничений согласно ГАТТ. 

Понятие современных методов административного регламентирования. Запрещения. Запреты на экспорт и импорт. Открытая и завуалированная формы.

Контингентирование. Виды квот и их характеристика: глобальная, индивидуальная, сезонная. Лицензирование. Виды лицензий и их характеристика. «Добровольное» самоограничение поставок.

Технические нормы, стандарты и правила. Специальные требования к импортным товарам.

Антидемпинговые меры. Виды демпингов и их характеристика. Основные критерии установления демпинга согласно определению комиссии ЕС. Предписания таможенных органов.

Нетарифные меры регулирования внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь. Особенности нетарифного регулирования в условиях ТС/ЕАЭС.

17. Валютное регулирование и валютный контроль

Основные направления валютного регулирования в Республике Беларусь.
Процесс формирования механизма валютного регулирования в Республике Беларусь. Организационно-правовые аспекты валютного регулирования в Республике Беларусь. Валютное законодательство в сфере валютного регулирования и контроля в Республике Беларусь. Субъекты валютного рынка. Порядок проведения валютных операций резидентами Республики Беларусь. Влияние интеграционных процессов на систему валютного регулирования внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь.
Текущие валютные счета: порядок открытия и ведения. Особенности открытия и ведения валютных счетов субъектов хозяйствования Республики Беларусь за рубежом.
18. Экономическая эффективность внешнеэкономической деятельности 

Понятия социальной и экономической эффективности. Оценка товарной и географической структуры экспорта и импорта. Показатели эффективности экспортно-импортной деятельности государства: экспортная квота, импортная квота, внешнеторговая квота; внешнеторговый оборот в расчёте на душу населения; экспорт или импорт в расчёте на душу населения.

Содержание и задачи анализа эффективности экспортно-импортных операций. Анализ накладных расходов по экспорту и импорту. Относительный уровень накладных расходов в белорусских рублях. относительный уровень накладных расходов в валюте. Изучение факторов, оказывающих влияние на изменение каждой статьи накладных расходов.

Оценка эффективности экспортно-импортных операций. Экономическая целесообразность осуществления экспорта продукции. Показатели экономической эффективности. Факторы, оказывающие влияние на изменение показателей эффективности экспортной деятельности. Оценка эффективности импортных операций. Показатели эффективности мипортных операций. Оценка рациональности использования оборотного капитала, вовлеченного во внешнеэкономическую деятельность предприятия.

Учебно-методическая карта дисциплины

	Номер раздела, темы
	Название раздела, темы
	Количество аудиторных часов
	Количество часов УСР
	Формы контроля

знаний

	
	
	Лекции
	Практические

  занятия
	Семинарские 

занятия
	Лабораторные

 занятия
	Иное
	
	

	1
	2
	3
	4
	5
	6
	
	7
	9

	1. 
	Система мирохозяйственных связей и современные тенденции ее развития
1. Современные тенденции мирового экономического развития.

2. Торгово-экономические центры мировой экономики и их характеристика.

3.  Интеграция экономики Республики Беларусь в мировую рыночную систему.
	2
	
	2
	
	
	
	Письменное тестирование

	2.
	Внешнеэкономические связи – основа интегрирования Республики Беларусь в мировое хозяйство

1. Внешнеэкономические связи и внешнеэкономическая деятельность: понятие, отличия и взаимосвязь.

2. Виды внешнеэкономической деятельности, их характеристика.

3. Современное состояние внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь.
	2
	
	2
	
	
	
	Письменное тестирование

	3.
	Участники внешнеэкономической деятельности Республики Беларусь

1. Понятие, виды, права и обязанности субъектов ВЭД

2. Порядок проведения государственной регистрации и присвоения статуса «Добросовестный участник ВЭД» в Республике Беларусь

3. Потребители и посредники как участники внешнеэкономической деятельности
	2


	
	2
	
	
	
	

	4.
	Международное инвестиционное сотрудничество
1. Иностранные инвестиции как фактор экономического роста, их сущность и виды.

2. Правовое регулирование иностранных инвестиций на международном и национальном уровнях.

3. Инвестиционный климат страны: понятие, методы оценки и место Республики Беларусь в рейтингах.

4. Иностранные инвестиции в Республике Беларусь: современное состояние и тенденции развития.
	2


	
	2
	
	
	
	Письменное тестирование

	5.
	Международные торговые сделки

1. Понятие международных торговых сделок

2. Компенсационные сделки на коммерческой основе: понятие, виды, механизм реализации 
3. Сделки на основе производственного сотрудничества и их характеристика.
	–
	
	2
	
	
	2
	Письменное тестирование

	6.
	Процедура и техника подготовки международной торговой сделки
1. Подготовка к заключению контракта купли-продажи товара.

2. Процедура подготовки экспортной сделки.

3. Процедура подготовки импортной сделки.
	2
	
	2
	
	
	
	


	7.
	Процедура и техника заключения договоров международной купли-продажи товаров
1. Сущность и виды контрактов.

2. Правовое регулирование договоров международной купли-продажи товаров.

3. Особенности заключения контрактов купли-продажи товаров.

4. Структура и общие положения контракта купли-продажи товаров.
	4
	
	2
	
	
	
	

	8.
	Способы обеспечения исполнения обязательств внешнеторговой сделки

1. Неустойка, залог, удержание имущества должника, поручительство, банковской гарантия, задаток
2. Страхование валютных рисков.

3. Факторинг и форфейтинг как нетрадиционные способы обеспечения исполнения обязательств внешнеторговой сделки.
	2
	
	2
	
	
	
	Письменное тестирование

	9.
	Международные коммерческие операции купли-продажи услуг

1. Услуги как предмет международной торговли, признаки классификации
2. Международный лизинг
3. Международный инжиниринг
4. Международные туризм
	2
	
	2
	
	
	
	Письменное тестирование

	10.
	Внешнеторговые операции купли-продажи прав интеллектуальной собственности
1. Понятие интеллектуальной собственности.
2. Соглашение по торговым аспектам прав интеллектуальной собственности.
3. Международные лицензионные соглашения.
	–
	
	2
	
	
	2
	Письменное тестирование

	11.
	Внешнеторговые посреднические операции

1. Торговое посредничество: понятие, необходимость и целесообразность использования во внешнеэкономической деятельности
2. Виды международных торгово-посреднических операций
3. Виды договоров с внешнеторговыми посредниками и особенности их заключения в Республике Беларусь
	2
	
	2
	
	
	–
	Письменное тестирование

	12.
	Франчайзинг как метод развития международного бизнеса

1. Понятие и виды франчайзинга.

2. Особенности заключения франчайзингового договора 

3. Франчайзинг как перспективный способ ведения бизнеса: преимущества и недостатки
	–
	
	2
	
	
	2
	Защита рефератов

	13.
	Основы государственного регулирования внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь

1. Сущность и методы государственного регулирования внешнеэкономической деятельности

2. Правовые основы государственного регулирования внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь

3. Система государственных органов управления внешнеэкономической деятельностью в Республике Беларусь

4. Ключевые министерства и ведомства, регулирующие внешнеэкономическую деятельность в Республике Беларусь

	2
	
	2
	
	
	–
	

	14.
	Управление внешнеэкономической деятельностью в зарубежных странах
	–
	
	4
	
	
	4
	Защита рефератов

	14.1
	Управление внешнеэкономической деятельностью в США, Германии, Великобритании

1. Управление внешнеэкономической деятельностью в США.

2. Управление внешнеэкономической деятельностью в Германии.

3. Управление внешнеэкономической деятельностью в Великобритании.
	–
	
	2
	
	
	2
	

	14.2
	Управление внешнеэкономической деятельностью в Японии, Франции, Китае

1. Управление внешнеэкономической деятельностью в Японии.

2. Управление внешнеэкономической деятельностью во Франции.

3. Управление внешнеэкономической деятельностью в Китае.
	–
	
	2
	
	
	2
	

	15.
	Таможенное регулирование внешнеэкономической деятельности

1. Таможенный тариф: понятие, цели, тарифные льготы и преференции

2. Торговые режимы Республики Беларусь и их характеристика

3. Виды таможенных платежей и особенности их расчета

4. Товарная номенклатура внешнеэкономической деятельности ЕАЭС
	4
	
	4
	
	
	
	Контрольная работа

	16.
	Нетарифные методы регулирования внешнеэкономической деятельности

1. Понятие нетарифных методов регулирования внешнеэкономической деятельности.

2. Количественные ограничения экспорта и импорта.
3. Технические и антидемпинговые меры, таможенные формальности.

4. Нетарифные меры регулирования внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь.
	2
	
	4
	
	
	
	

	17.
	Валютное регулирование и валютный контроль

1. Понятие и виды валют.

2. Особенности формирования курса национальной валюты в Республике Беларусь.

3. Общие направления валютного регулирования в Республике Беларусь.

4. Валютный контроль в Республике Беларусь.
	–
	
	2
	
	
	2
	Письменное тестирование

	18.
	Экономическая эффективность внешнеэкономической деятельности 

1. Понятие и виды эффективности во внешнеэкономической деятельности.

2. Показатели оценки эффективности внешнеэкономической деятельности государства (региона).

3. Показатели оценки эффективности внешнеэкономической деятельности организации (предприятия).
	2
	
	2
	
	
	–
	Контрольная работа

	
	Итого
	30
	
	42
	
	
	12
	экзамен


Информационно-методическая часть

Рекомендуемая литература

Основная

1 Об утверждении Национальной программы развития экспорта на 2011–2015 гг.: постановление Совета Министров Республики Беларусь от 23 мая 2011 г., № 656 // Национальный реестр правовых актов Республики Беларусь. – 2011. – № 5/33840.

2 О государственном регулировании внешнеторговой деятельности: закон Республики Беларусь от 25 нояб. 2004 г., № 347 – 3 // Национальный реестр правовых актов Республики Беларусь. – 2004. – № 2/1096.

3 Соглашение о единых мерах нетарифного регулирования в отношении третьих стран [Электронный ресурс] // Евразийская экономическая комиссия. – 2015. – Режим доступа: http://www.tsouz.ru/Docs/IntAgrmnts/Pages/S_o_edmerax.  Дата доступа: 25.04.2015.

4 Таможенный кодекс Таможенного союза [Электронный ресурс] // Евразийская экономическая комиссия. – 2015. – Режим доступа:   http://www.tsouz.ru/Docs/Kodeks3/Pages/. ( Дата доступа: 25.04.2015.

5 Алексеев, И. Внешнеэкономическая деятельность [Текст]/ И. Алексеев. – М.: Дашков и К, 2011. – 304 с.

6 Войтихов, А.Д. Внешнеэкономическая деятельность: учеб. пособие для вузов / А.Д. Войтихов. - Мн.: Равноденствие, 2005. – 176 с.

7 Дадалко, В.А. Мировая экономика: учеб. пособие для вузов / В.А. Дадалко. - Мн.: Ураджай, интерпрессервис, 2001. – 592 с.

8 Инкотермс 2010 [Текст]: комментарий. – Мн.: Амалфея, 2011. – 52 с.

9 Покровская, В. В. Организация и регулирование внешне​экономической деятельности : учеб. для студентов вузов / В. В. Покровская. – М.: Юристъ, 2002. – 456 с.

10 Соркин, С.Л. Внешнеэкономическая деятельность предприятия: экономика и управление: учеб пособие / С.Л. Соркин. – Мн.: Соврем. шк., 2006. – 283 с.

11 Стровский, Л.Е. Внешнеэкономическая деятельность предприятия: пособие для вузов / Л.Е. Стровский. – М.: ЮНИТИ, 2013. - 503 с.

12 Турбан, Г.В. Внешнеэкономическая деятельность: учеб. пособие для вузов / Г.В. Турбан. - Мн.: Выш. шк., 1999. – 211 с.

13 Турбан, Г.В. Внешнеэкономическая деятельность: учеб. пособие для вузов / Г.В. Турбан. - Мн.: БГЭУ, 2007. – 319 с.

Дополнительная

14 Банковский кодекс Республики Беларусь: с изм и доп. по состоянию на 13 июля 2012 г. № 416-З.

15 Гражданский кодекс Республики Беларусь: с изм. и доп. по состоянию на 31 декабря 2014 г. № 226-З.
16 О лицензировании отдельных видов деятельности: Указ Президента Республики Беларусь от 01.09.2010 № 450 (с изменениями и дополнениями от 1 сентября 2014 г. № 425) // Национальный правовой Интернет-портал Республики Беларусь, 05.09.2014, 1/15258.
17 Соглашение о применении специальных защитных, антидемпинговых и компенсационных мер по отношению к третьим странам [Электронный ресурс] // Евразийская экономическая комиссия. – 2015. – Режим доступа: http://www.tsouz.ru/MGS/MGS_23/Pages/Reshenie_11_Prilozenie_1.aspx. ( Дата доступа: 25.04.2015.

18 Соглашение о правилах лицензирования в сфере внешней торговли товарами [Электронный ресурс] // Евразийская экономическая комиссия. – 2015. – Режим доступа: http://www.tsouz.ru/MGS/MGS_23/Pages/Reshenie_11_Prilozenie. ( Дата доступа: 25.04.2015.

19 Алехнович, А. Внешнеэкономическая предпринимательская деятельность [Текст]/ А. Алехнович. – Мн.: Дикта, 2009. – 128 с.

20 Алейников, С. Л. Нетарифное регулирование в Республике Беларусь. Меры экономической политики/ С.Л. Алейников, Ю.М. Станкевич. - Мн.: РУП «Белтаможсервис», 2004. – 158 с.
21 Василенко, И. Л. Административно-государственное управление в странах Запада: США, Великобритания, Франция, Германия/ И.Л. Василенко. - М.: Логос, 1998. – 202 с.
22 Внешнеэкономическая деятельность: учеб. для студентов учреждений сред. проф. образования. 2-е изд.; под ред. Б.М. Смитиенко, В. К. Поспелова. - М.: Издат. центр «Академия», 2004. – 350 с.
23 Внешняя торговля Гомельской области: статистический сборник //Национальный статистический комитет Республики Беларусь, Гомельское областное управление статистики. – Гомель, 2015. – 110 с.

24 Всемирная торговая организация: Беларусь на пути в ВТО: науч. издание / В.Ф. Медведев [и др.]; под науч. ред. В.Ф. Медведева. –Мн.: Право и экономика, 2002. – 143 с.
25 Всемирная торговая организация: ориентиры для экономистов и юристов: науч. издание / П.Г. Никитенко [и др.]; под науч. ред. П.Г. Никитенко. – Мн.: НО ООО «БИС-С», 2003. – 148 с.
26 Герчикова, И. Н. Международное коммерческое дело: учеб. для студентов вузов / И. Н. Герчикова. М.: Банки и биржи: ЮНИТИ, 1996. – 304 с.
27 Григорьев, Ю. А. Анализ внешнеэкономической деятельности предприятий/ Ю. А. Григорьев, А. И. Муравьев, А. Ф. Мухин. – М. : Финансы и статистика, 1991. – 144 с.

28 Мировая экономика и внешнеэкономическая деятельность Беларуси: науч. издание /А.Е. Дайнеко [и др.]; под науч. ред. А.Е. Дайнеко. – Мн.: НИЭИ Министерства экономики Республики Беларусь, 2004. - 300 с.

29 Основы внешнеэкономических знаний / под общ. ред. И.П. Фоминского. – М. : Международные отношения, 1994. – 480 с.

30 Портер, М. Международная конкуренция / М. Портер. – М. : Международные отношения, 1993. – 896 с.

31 Предприятие на внешних рынках : внешнеторговое дело / под общ. ред. С. И. Долгова, И. И. Кретова. – М. : БЕК, 1997. – 769 с.

32 Прокушев, Е.Ф. Внешнеэкономическая деятельность [Текст]/ Е.Ф. Прокушев. – М.: Юрайт, 2012. – 528 с.

33 Пшенко, Н. С. Экономическая эффективность внешнеэкономической деятельности / Н. С. Пшенко. – Минск: Выш. шк., 1992. – 156 с.

34 Рубцов, А. Основы внешнеэкономической деятельности [Текст]/ А. Рубцов. – М.: МГИУ, 2009. – 240 с.

35 Смит, А. Исследование о природе и причинах богатства народов / А. Смит. – М. : Соцэкгиз, 1962. – 684 с.

36 Стрыгин, А.В. Мировая экономика : учеб. пособие для вузов / А.В. Стрыгин. - М.: Экзамен, 2001. – 512 с.

37 Турбан, Г.В. Всемирная торговая организация: основы деятельности, процедуры, опыт вступления : пособие / Г.В. Турбан. - Мн.: Рэйплац, 2008. – 116 с.

38 Чайковский, М. В. Моделирование экономических систем (основы математического аппарата анализа внешнеэкономической деятельности) / М. В. Чайковский, С. А. Самаль. – Мн. : ЗАО «Армита-Маркетинг, Менеджмент». – 2000. – 108 с.

Перечень семинарских занятий

1. Система мирохозяйственных связей и современные тенденции ее развития.
2. Внешнеэкономические связи – основа интегрирования Республики Беларусь в мировое хозяйство.
3. Участники внешнеэкономической деятельности.
4. Международное инвестиционное сотрудничество.
5. Международные торговые сделки.
6. Процедура и техника подготовки международной торговой сделки.
7. Процедура и техника заключения договоров международной купли-продажи товаров. 

8. Способы обеспечения исполнения обязательств внешнеторговой сделки.
9. Международные коммерческие операции купли-продажи услуг.
10. Внешнеторговые операции купли-продажи прав интеллектуальной собственности.
11. Внешнеторговые посреднические операции. 

12. Франчайзинг как метод развития международного бизнеса.
13. Основы государственного регулирования внешнеэкономической деятельности в Республике Беларусь.
14. Управление внешнеэкономической деятельностью в зарубежных странах.
15. Таможенное регулирование внешнеэкономической деятельности.
16. Нетарифные методы регулирования внешнеэкономической деятельности.
17. Валютное регулирование и валютный контроль
18. Экономическая эффективность внешнеэкономической деятельности.
Формы контроля знаний

1 Тестовые задания

2 Реферативные работы

3 Контрольные работы

Темы тестовых заданий 

1. Система мирохозяйственных связей и современные тенденции ее развития.
2. Внешнеэкономические связи основа интегрирования Республики Беларусь в мировое хозяйство.

3. Международное инвестиционное сотрудничество.

4. Предпосылки создания и развития свободных экономических зон.

5. Международные торговые сделки.
6. Международные коммерческие операции купли-продажи услуг.
7. Международные коммерческие операции купли-продажи научно-технической продукции.
8. Международные торгово-посреднические операции.
9. Формы расчетов во внешнеэкономической деятельности.
10.Способы обеспечения обязательств по внешнеторговой сделке.
11.Валютное регулирование и валютный контроль при осуществлении внешнеэкономической деятельности.

Темы реферативных работ

1 Современный уровень развития мировой экономики

2 Оффшорный бизнес и налоговые гавани

3 Основные направления экономического сотрудничества Республики Беларусь и стран Европейского союза

4 Особенности белорусско-китайских экономических отношений: современное состояние и перспективы развития

5 Опыт создания и проблемы развития еврорегионов на территории Республики Беларусь

6 Место и роль Республики Беларусь в системе мирохозяйственных связей
7 Развитие взаимодействия Республики Беларусь с Европейским союзом.
8 Взаимодействие Республики Беларусь и Китая в области науки, техники и инноваций.
9 Развитие двусторонних отношений Республики Беларусь со странами СНГ и Грузией.

10 Новые перспективы национальных интересов государств-участников ЕАЭС.

11  Опыт работы на внешнем рынке специализированных внешнеэкономических организаций государственного уровня.

12 Место и роль торговых домов и трейдинговых компаний в осуществлении внешнеэкономической деятельности.

13 Торгово-промышленная палата – содействующая организация в осуществлении внешнеэкономической деятельности.

14  Опыт создания и пути развития организаций с иностранными инвестициями в Республике Беларусь.

15 Инвестиционный климат в Республике Беларусь.

16 Стратегии вхождения Республики Беларусь в глобальную инвестиционную систему.

17 Влияние международных организаций (ООН, МВФ, Всемирного банка, ЕБРР) на развитие инвестиционной деятельности в Республике Беларусь.

18 Проблемы функционирования и перспективы развития СЭЗ на территории Республики Беларусь (на примере ……).
19 Инвестиционные проекты и особенности их реализации на территории СЭЗ (на примере инвестиционного проекта, реализуемого на территории СЭЗ Республики Беларусь).

20  Особенности государственного регулирования операций встречной торговли в международной практике.

21  Отличительные особенности торговых и промышленных компенсационных сделок. 

22  Толлинг как один из видов международных встречных операций. 

23  Контрагенты на мировом рынке и принципы их подбора

24  Организационная подготовка переговоров с иностранными организациями при заключении контракта

25  Деловой протокол и этикет при проведении переговоров с иностранными партнёрами

26  Особенности страхования валютных рисков при исполнении внешнеторговой сделки.

27  Страхование экспортных кредитов государственными и частными страховыми компаниями.

28   Транспортное страхование на условиях Инкотермс-2010.

29  Факторинг и форфейтинг как нетрадиционные способы обеспечения исполнения обязательств внешнеторговой сделки.

30  Проблемы и перспективы развития лизинга как формы поддержки субъектов хозяйствования Республике Беларусь при выходе на внешний рынок.
31  Актуальные вопросы развития международного лизинга в Республике Беларусь.
32  Современное состояние и перспективы развития международного инжиниринга.
33  Государственная поддержка развития туристской индустрии в Республике Беларусь.
34  Основные направления эффективного развития туристической сферы в Республике Беларусь.
35  Международная лицензионная торговля: тенденции развития и механизм регулирования.  
36  Лицензионная торговля в Республике Беларусь: современное состояние и перспективы развития.

37  Особенности подготовки и подписания лицензионного соглашения в международной коммерческой практике.

38  Контрактное оформление различных видов посреднических услуг в международной коммерческой практике.

39  Отличительные признаки договора комиссии от договора поручения при использовании услуг посредников.

40  Формы оплаты услуг торговых посредников, применяемые в международной коммерческой практике.

41  Франчайзинг как метод развития международного бизнеса: проблемы и перспективы. 

42  Франчайзинг как способ выхода Республики Беларусь на внешний рынок.

43   Сравнительная характеристика развития франчайзинга в Республике Беларусь и в зарубежных странах.

44  Организационно-правовые основы развития франчайзинга в Республике Беларусь.

45  Белорусская торгово-промышленная палата и её роль в развитии внешнеэкономической деятельности 

46  Зарубежные торгово-экономические службы Республики Беларусь

47  Дипломатические документы и их характеристика

48  Единая Товарная номенклатура внешнеэкономической деятельности Евразийского экономического союза. 

49  Методы определения таможенной стоимости товара и особенности их применения.

50  Особенности таможенно-тарифного регулирования стран-участниц ЕАЭС с третьими странами.

51  Особенности нетарифного регулирования внешнеэкономической деятельности в условиях ЕАЭС 

52  Защитные меры, применяемые при регулировании внешнеторговой деятельности в Республике Беларусь

53  Мировые валютные системы и их характеристика 

54  Платёжный баланс как отражение объёма, структуры и направлений внешнеэкономических связей и внешнеэкономической деятельности государства

55  Валютный рынок Республики Беларусь: этапы становления и направления регулирования

56  Проблемы создания и функционирования единого валютного рынка стран СНГ

Темы контрольных работ 

1. Таможенное регулирование внешнеэкономической деятельности.

2. Экономическая эффективность внешнеэкономической деятельности.
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